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ВИТРАТИ НА ЗБУТ, ЗБУТОВА ДІЯЛЬНІСТЬ, ОБСЯГИ ЗБУТУ, 

РЕАЛІЗОВАНА ПРОДУКЦІЯ, РЕНТАБЕЛЬНІСТЬ ПРОДАЖІВ 

 

Структура роботи: 62 сторінки комп’ютерного тексту; 13 рисунків; 21 

таблиця; 32 джерела посилання. 

Об’єкт розроблення – процес управління збутовою діяльністю 

підприємства ТОВ «Аеліта плюс».  

Мета роботи – теоретичне обґрунтування та розробка практичних 

рекомендацій щодо підвищення ефективності управління збутовою діяльністю 

підприємства ТОВ «Аеліта плюс». 

Основні результати кваліфікаційної роботи бакалавра полягають у 

такому: вивчено теоретичні основи управління збутовою діяльністю 

підприємства; надано характеристику ТОВ «Аеліта плюс» та його середовища; 

проведено аналіз результатів виробничо-господарської діяльності ТОВ 

«Аеліта плюс»; оцінено трудові показники підприємства; здійснено аналіз 

використання основних і оборотних засобів; проведено аналіз витрат ТОВ 

«Аеліта плюс»;  досліджено прибутковість підприємства; розроблено заходи 

з підвищення ефективності управління збутовою діяльністю ТОВ «Аеліта 

плюс» та обґрунтовано їх ефективність. 

Методи дослідження – порівняння, системний підхід, угрупування, 

техніко-економічний аналіз, горизонтальний і вертикальний аналіз, 

табличний, графічний методи. 

Результати кваліфікаційної роботи бакалавра рекомендовано для 

використання на підприємствах при вирішенні завдань з підвищення 

ефективності збутової діяльності. 

Сфера застосування – це процес управління збутовою діяльністю 

підприємства. 

Економічна ефективність реалізації запропонованих рішень по 

управління збутовою діяльністю підприємства ТОВ «Аеліта плюс» буде у 

зростанні виручки від реалізації продукції на 8489 тис. грн. і збільшенні 

прибутку на 1457 тис. грн. 

Значимість роботи полягає в тому, що результати здійснених досліджень 

можуть бути використані керівництвом ТОВ «Аеліта плюс» у практичній 

діяльності підприємства з метою підвищення ефективності збутової діяльності 

і покращення фінансових результатів підприємства. 



ABSTRACT 

 

bachelor's qualification work 

student group 073-17zsk-2 

Dnipro University of Technology 

Berelei Olena Ivanivna 

on the topic: Increase of management efficiency of marketing activity of an 

enterprise (based on the materials of LLC “Aelita plus”) 

 

SALES COSTS, SALES ACTIVITIES, SALES VOLUMES, SALES 

GOODS, PROFITABILITY OF SALES 

 

Structure of the work: 62 pages of computer text; 13 figures; 21 tables; 32 

reference sources 

The object of the development is the process of sales management of LLC 

“Aelita plus”. 

The purpose of the work is the theoretical substantiation and development of 

practical recommendations for increasing the efficiency of sales management of the 

enterprise LLC “Aelita plus”. 

The main results of the bachelor's qualification work are as follows: the 

theoretical foundations of enterprise sales management are studied; the 

characteristics of LLC “Aelita plus” and its environment are given; the analysis of 

results of production and economic activity of LLC “Aelita plus” is carried out; the 

labor indicators of the enterprise are estimated; the analysis of use of fixed and 

current assets is carried out; the analysis of expenses of LLC “Aelita plus” is carried 

out; the profitability of the enterprise is investigated; the measures to increase the 

efficiency of sales management of LLC “Aelita plus” are developed and their 

efficiency is substantiated. 

The research methods are comparison, system approach, grouping, technical 

and economic analysis, horizontal and vertical analysis, tabular, graphical methods. 

The results of the bachelor's qualification work are recommended for use in 

enterprises in solving problems to improve the efficiency of sales activities. 

The scope is the process of managing of the enterprise sales activities. 

The economic efficiency of the implementation of the proposed solutions for 

the management of sales activities of the company LLC “Aelita plus” will be in the 

growth of revenue from sales of products by 8489 thousand UAH. and increase 

profits by 1457 thousand UAH. 

The significance of the work is that the results of the research can be used by 

the management of LLC “Aelita plus” in the practical activities of the enterprise in 

order to increase the efficiency of sales activities and improve the financial results 

of the enterprise. 
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