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Макарова В.В. – Планування заходiв пiдвищення рентабельностi 

роботи пiдприємства (на прикладi ТОВ «Террамакс Україна»)– 

Квалiфiкацiйна робота на правах рукопису. 

Квалiфiкацiйна робота на здобуття освiтньо-квалiфiкацiйного рiвня 

бакалавра за спецiальнiстю 072 «Фiнанси, банкiвська справа та страхування» 

– НТУ «Днiпровська полiтехнiка», 2021. 

Метою дипломної роботи є формування, розробка та обґрунтування 

доцiльностi впровадження заходiв з метою пiдвищення рентабельностi 

роботи пiдприємства. 

У вступi викладено сучасний стан проблеми, обґрунтована 

актуальнiсть теми, конкретизовано задачi квалiфiкацiйної роботи, визначено 

об’єкт i предмет дослiдження. 

У першому роздiлi розглянутi iснуючi теоретичнi основи оцiнювання 

рентабельностi роботи пiдприємства. 

У другому роздiлi надана оцiнка результативностi фiнансово-

господарської дiяльностi пiдприємства. 

В третьому роздiлi розробленi шляхи щодо пiдвищення рентабельностi 

роботи пiдприємства, обґрунтовано доцiльнiсть їх впровадження на 

пiдприємствi; розраховано економiчну ефективнiсть впровадження 

запропонованих заходiв. 
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ABSTRACT 

 

Makarova V.V. - Planning measures to increase  the profitability of an 

enterprise (in terms of  "TERRAMAX UKRAINE" ltd) "- Manuscript. 

Qualifying work for obtaining an educational qualification bachelor's degree in the 

specialty Finance, Banking and Insurance" - Dnipro University of Technology, 

Dnipro, 2021. 

 The purpose of the thesis is to formulate, develop and justify the feasibility 

of implementing measures to increase the profitability of the enterprise.  

 The introduction describes the current state of the problem, substantiates 

the relevance of the topic, specifies the tasks of qualification work, defines the 

object and subject of the study. 

The first chapter examines the existing theoretical bases for assessing the 

profitability of an enterprise. 

The second section provides an assessment of the effectiveness of financial 

and economic activity of the enterprise. 

In the third section, there are ways to increase the profitability of the 

enterprise, justified the feasibility of their implementation in the enterprise; the 

economic efficiency of implementation of the proposed measures is calculated. 
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ВСТУП 

 

 Актуальність теми. Розвиток ринкових відносин вимагає приділяти 

увагу фінансовій політиці, а особливо фінансовому стану суб’єктів 

господарювання. Оскільки економічна система взаємопов'язана, то 

починаючи з підприємства формується фінансове становище працівників, які 

на ньому працюють, галузі господарювання, в якому функціонує дане 

підприємство, регіону та країни в цілому. Саме тому прибуток є метою та 

основним фінансово-економічним показником діяльності підприємства в 

сучасних ринкових умовах. Проте, для оцінки ефективності виробництва та 

економічної діяльності підприємства недостатньо використовувати тільки 

показники прибутку. Тому щоб дати характеристику ефективності 

функціонування підприємства з абсолютною сумою прибутку доцільно 

використати відносний показник – рівень рентабельності, який вимірюється у 

відсотках. 

 Показники рентабельності характеризують ефективність роботи 

підприємства в цілому, прибутковість різних напрямків діяльності 

(операційної, фінансової, інвестиційної); вони більш повно, ніж прибуток, 

характеризують узагальнюючі результати господарювання. Для успішного 

розвитку будь-якого підприємства необхідно вивчати співвідношення об’єму 

виробництва (реалізації) продукції з витратами і прибутком, тому дуже 

важливим моментом у діяльності підприємства є виявлення та кількісне 

вимірювання впливу факторів на показники прибутковості підприємства, 

пошук резервів зростання рентабельності роботи підприємства та 

обґрунтування і розробка заходів щодо використання виявлених резервів. 

 Тому проблема підвищення прибутку та рентабельності є актуальною в 

сучасних умовах для підприємств усіх галузей народного господарства 

України. 

Об'єкт дослідження. Об’єктом дослідження є процес підвищення 

рентабельності роботи підприємства. 



 

Предмет дослідження. Предметом дослідження є теоретичні та 

практичні рекомендації щодо підвищення рентабельності роботи 

підприємства. 

Метою дипломної роботи є формування, розробка та оцінка 

ефективності заходів, спрямованих на підвищення рентабельності роботи 

підприємства. 

Для досягнення цієї мети треба вирішити такі задачі: 

        - проаналізувати  структуру прибутку (прибуток від  операційної 

діяльності, прибуток від інвестиційної та від фінансової діяльності); 

- проаналізувати фактори, що впливають на прибуток і 

рентабельність роботи підприємства; 

- визначити резерви підвищення прибутку  підприємства і розробити 

заходи використання цих резервів; 

- проаналізувати привабливі інвестиційні проекти з точки зору 

доцільності їх впровадження; 

- розрахувати прогнозні фінансові показники. 

Інформаційну базу кваліфікаційної роботи склали законодавчі та 

нормативні  документи, які регламентують діяльність підприємства,  баланси 

і звіти підприємства, дані державної статистики, інформаційні звіти інших 

міністерств та відомств, науково-дослідних інститутів, центрів і фондів, які 

оприлюднені і не становлять службової чи комерційної таємниці, а також 

інформаційні матеріали, опубліковані в періодичних виданнях. 

Методи дослідження. Для вирішення задач, поставлених в даній 

дипломній роботі були використані статистичні методи, аналітичні, методи 

порівняльного аналізу. 

Практичне значення одержаних результатів полягає у можливості 

використання запропонованих заходів у діяльності промислових 

підприємств.  

Особистий внесок здобувача. Теоретичні положення, висновки та 

рекомендації, які виносяться на захист, одержано автором самостійно на 



 

підставі критичного аналізу літературних джерел, даних фінансової звітності 

підприємства. 

Апробація результатів дослідження. Результати  досліджень 

доповідалися та обговорювалися на студентській науково-практичній 

Інтернет конференції “Розвиток фінансової системи країни в умовах 

глобалізації” (Дніпро, 2021). 

Обсяг та структура дипломної роботи. Диплом викладено на  100 

сторінках комп'ютерного тексту, складається із вступу, трьох розділів, 

висновків, списку використаних джерел, що налічує 66 найменувань, містить 

33 таблиці, 10 рисунків. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

РОЗДІЛ 1 

 ТЕОРЕТИЧНІ ОСНОВИ ФУНКЦІОНУВАННЯ ФІНАНСОВОГО 

МЕХАНІЗМУ ПІДПРИЄМСТВА 

 

1.1. Поняття фiнансового механiзму пiдприємства 

 

До цього часу в економiчнiй лiтературi немає єдиного визначення 

фiнансового механiзму та його складових. Як визначає М.М. Александрова, 

С.О. Маслова, в економiчнiй лiтературi iснує два пiдходи до визначення 

фiнансового механiзму [4]. 

Перший пiдхiд полягає в тому, що пiд фiнансовим механiзмом 

розумiють функцiонування безпосередньо фiнансiв пiдприємств. 

Матерiальним вiдображенням фiнансових вiдносин є грошовi потоки. 

Органiзацiя цих потокiв, порядок їх здiйснення вiдбувається за певними 

правилами, певними напрямами. На пiдставi даного пiдходу i виходить 

розумiння фiнансового механiзму як органiзацiйного вiдображення 

фiнансових вiдносин. Такий пiдхiд до визначення фiнансового механiзму 

вiдображає внутрiшню органiзацiю функцiонування фiнансiв пiдприємств.  

Другий пiдхiд до розгляду поняття “фiнансовий механiзм” полягає в 

тому, що його розумiють як сукупнiсть методiв i форм, iнструментiв, 

прийомiв i важелiв впливу на стан та розвиток пiдприємства. Цей пiдхiд 

вiдображає зовнiшню дiю функцiонування фiнансiв пiдприємств, 

характеризує фiнанси як вирiшальний фактор впливу апарату управлiння на 

економiчний стан пiдприємства. Завдяки такому аспекту сутi фiнансового 

механiзму необхiдно чiтко визначити його складовi, його структуру. 

Незважаючи на iснування двох основних пiдходiв до сутi фiнансового 

механiзму, в науковiй лiтературi до цього часу чiткого визначення поняття 

“фiнансовий механiзм” не iснує. 

В економiчнiй науковiй лiтературi теж розглядають поняття механiзму, 

визначаючи його як «господарський» i «органiзацiйний». Найбiльш 



 

зрозумiло економiчний змiст механiзму визначив Ю.М. Осипов [40], 

характеризуючи його як систему, що «забезпечує органiзацiю, 

функцiонування, життєдiяльнiсть системи… [система системи й одночасно 

система в системi …органiзацiя органiзацiї й одночасно органiзацiя в 

органiзацiї…], [… не пiдсистема системи, а саме система в системi, 

розповсюджена на всю органiзовану нею систему…] … органiзацiя в 

квадратi, або iнакше – механiзм системи». На думку авторiв навчального 

посiбника, «господарський механiзм – це система … господарювання, що 

включає управлiння економiкою i виробничi вiдносини безпосередньо по 

виробництву, випуску продукцiї, наданню послуг». 

Проблема управлiння фiнансовою дiяльнiстю пiдприємства 

вирiшується шляхом розробки спецiального механiзму, який прийнято 

називати фiнансовим, або фiнансово-кредитним. У науковiй лiтературi 

iснують деякi розбiжностi тлумачення фiнансового механiзму. Так, Л.А. 

Дробозiна дає визначення фiнансового механiзму як «системи встановлених 

державних форм, видiв i методiв органiзацiї фiнансових вiдносин» [19,21] i 

пропонує пiдроздiляти його на директивний (обов’язковим учасником якого є 

держава) i регульований, який використовується для органiзацiї 

господарських вiдносин на пiдприємствi. С.Я. Огородник i В.М. Федосов 

розглядають фiнансовий механiзм як фiнансово-кредитний, визначаючи 

рiзницю тiльки в структурi, складовими якої, на їх думку, є фiнансове 

забезпечення i фiнансове регулювання [18;39]. 

Значна увага фiнансовому механiзму придiляється в питаннях 

фiнансового менеджменту. А.М. Поддєрьогiн розглядає фiнансовий механiзм 

як основу фiнансового менеджменту i пiдкреслює, що «змiстом фiнансового 

менеджменту є директивне використання фiнансового механiзму для 

досягнення стратегiчних i тактичних цiлей пiдприємства», а складовими 

фiнансового механiзму називає iнформацiйне, нормативне i правове 

забезпечення, фiнансовi методи i важелi, що зображено на рис. 1.1 [44]. I.О. 

Бланк по вiдношенню до пiдприємства називає фiнансовий механiзм 



 

механiзмом фiнансового менеджменту, який за змiстом вiдрiзняється вiд 

попереднiх тлумачень системою основних елементiв, якi регулюють процес 

розробки i реалiзацiї управлiнських рiшень у сферi фiнансової дiяльностi 

пiдприємства [7,10]. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Рис. 1.1.  Фiнансовий механiзм та його забезпечення 

 

Тобто, поєднавши поняття механiзму як органiзацiйного i фiнансового, 

можна визначити наявнiсть органiзацiйно-фiнансового механiзму як 

сукупностi форм i методiв забезпечення функцiонування пiдприємства в 

умовах забезпечення його фiнансовими ресурсами. 

Фiнансовий механiзм пiдприємства - це «... система державних законiв i 

нормативних актiв, якi регулюють фiнанси пiдприємства, утворення та 

використання фондiв фiнансових ресурсiв та iнших грошових фондiв, що 

забезпечують активну господарську дiяльнiсть» [39]. 

Фiнансовий механiзм пiдприємства є основною ланкою народного 
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господарства. Вiн визначає системний пiдхiд до оптимiзацiї витрат, 

виявленню резервiв виробництва, зниженню собiвартостi продукцiї, 

збiльшенню прибутку, росту рiвня рентабельностi, змiцненню конкурентної 

позицiї на ринку тощо. 

В першу чергу фiнансовий механiзм це форми та методи впливу на 

суб'єкти та об'єкти фiнансового управлiння. При цьому досягаються намiченi 

стратегiчнi цiлi. В якостi основних фiнансових методiв функцiонування 

фiнансового механiзму пiдприємства виступають: фiнансове планування; 

фiнансовий облiк, фiнансове регулювання; фiнансовий аналiз; контроль. 

За допомогою цих методiв забезпечується створення та використання 

на пiдприємствах грошових фондiв, якi в процесi фiнансово-господарської 

дiяльностi матерiалiзуються в рiзноманiтних активах. Таким чином, 

фiнансовий механiзм забезпечує систему управлiння фiнансами, що 

визначається своєю багатофункцiональнiстю. 

Узагальнюючи погляди вчених, можна навести наступне визначення 

фiнансового механiзму. Фiнансовий механiзм – це сукупнiсть методiв 

реалiзацiї економiчних iнтересiв шляхом фiнансового впливу на соцiально-

економiчний розвиток пiдприємства. 

Створення фiнансового механiзму, який би не припускав виникнення 

проблем в регулюваннi економiки є i залишається важливим питанням. А 

якщо проблеми в регулюваннi економiки i виникають, то необхiдно, щоб дiя 

фiнансового механiзму зводила їх до досить несуттєвого рiвня. Його 

ефективнiсть забезпечується тiльки при умовi використання всiх фiнансових 

категорiй, таких як прибуток, виручка, основнi фонди, оборотнi кошти, 

кредити, тощо. 

Якщо взяти до уваги, що фiнансовi ресурси держави та окремого 

пiдприємства взаємопов'язанi, то для того, щоб розв'язати проблему 

формування та використання фiнансових ресурсiв потрiбен економiчно 

обґрунтований, налагоджений механiзм створення i використання 

фiнансових ресурсiв. Отже, фiнансовий механiзм пiдприємства – це 



 

сукупнiсть економiчних вiдносин, якi знаходять своє вiдображення в 

органiзацiї фiнансових ресурсiв пiдприємства. 

 

1.2. Основнi елементи фiнансового механiзму та їх характеристика 

 

У дослiдженнях провiдних захiдних вчених фiнансовий механiзм не 

видiляють як вiдокремлений об’єкт вивчення, але всебiчно i ґрунтовно 

дослiджують фiнансовi методи впливу на пiдприємство, державу i 

суспiльство. 

В економiчнiй лiтературi країн СНД превалює перший пiдхiд до 

визначення фiнансового механiзму як способу органiзацiї фiнансових 

вiдносин (Л.А.Дробозiна), який складається з елементiв та iнструментiв 

впливу. Проте, росiйський економiст В.К. Сенчагов, проводячи чiтку 

структуризацiю фiнансового механiзму, вважає, що фiнансово-кредитний 

механiзм включає три пiдсистеми [53]: 

- фiнансово-кредитне планування; 

- фiнансово-кредитнi важелi; 

- органiзацiйнi структури i правовий режим фiнансово-кредитної системи. 

Структура фiнансового механiзму, розроблена В.К. Сенчаговим, досить 

чiтко вiдображає домiнанти адмiнiстративного управлiння економiкою. I 

розробити на такiй основi систему макроекономiчного регулювання i 

макрофiнансової стабiлiзацiї в Українi практично неможливо. 

Українськi вченi В.М. Федосов, В.М. Опарiн, С.Я. Огородник 

вважають, що фiнансово-кредитний механiзм включає двi пiдсистеми: 

- фiнансово-кредитне забезпечення; 

- фiнансово-кредитне регулювання, 

- органiзацiйнi структури i важелi впливу. 

Вiтчизняний вчений В.М. Опарiн визначає фiнансово-кредитний 

механiзм як сукупнiсть фiнансових методiв i форм, iнструментiв i важелiв 

впливу на соцiально-економiчний розвиток суспiльства. 
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Враховуючи, що фiнансовий механiзм дає уявлення про те, за 

допомогою чого можна здiйснити фiнансовий вплив, i повинен показувати, 

як це зробити, то у складi фiнансового механiзму доцiльно видiляти 

фiнансовi iнструменти, за допомогою яких реалiзуються прийнятi рiшення та 

фiнансовi iндикатори, що достовiрно вiдображають стан суб’єкта фiнансових 

вiдносин. 

Узагальнюючи погляди вчених, можна навести наступне визначення 

фiнансового механiзму. Фiнансовий механiзм – це сукупнiсть методiв 

реалiзацiї економiчних iнтересiв шляхом фiнансового впливу на соцiально-

економiчний розвиток пiдприємства. Складовими фiнансового механiзму є 

фiнансове забезпечення, фiнансове регулювання та система фiнансових 

iндикаторiв i фiнансових iнструментiв, якi дають змогу оцiнити цей вплив. 

Фiнансовий механiзм має певну загальну модель (рис. 1.2). 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Рис. 1.2.  Загальна модель фiнансового механiзму 

 

Фінансовий механізм 

Фінансове забезпечення Фінансове регулювання 

Самофінансування 

Акціонерний капітал 

Кредитування 

Безповоротне фінансування 

Податки 

Внески 

Позички 

Субсидії 

 Фінансові інструменти 

Фінансові індикатори 



 

Серед елементiв фiнансового механiзму пiдприємства видiляються 

механiзми фiнансового забезпечення, формування структури капiталу i 

бюджетування, балансування грошових потокiв та iн. 

Фiнансове забезпечення полягає у видiленнi певної суми фiнансових 

ресурсiв на вирiшення окремих завдань фiнансової полiтики господарюючого 

суб’єкта. При цьому розрiзняють забезпечувальну i регулятивну його дiю. 

Забезпечувальна дiя проявляється у встановленнi джерел фiнансування, 

тобто покриття повсякденних потреб i характеризує пасивний вплив 

фiнансового забезпечення. Регулятивна дiя здiйснює вплив через видiлення 

достатнiх коштiв та через конкретну форму фiнансового забезпечення i 

характеризує активний вплив фiнансового забезпечення. В цiлому ж дiя 

фiнансового механiзму спрямована на реалiзацiю економiчних iнтересiв 

учасникiв фiнансових вiдносин. 

Фiнансове забезпечення дiяльностi пiдприємств повинно гарантувати 

безперервнiсть вiдтворювальних процесiв шляхом рацiонального поєднання 

власних i запозичених фiнансових ресурсiв. Структура фiнансових ресурсiв 

має залежати вiд рiвня фiнансової стiйкостi пiдприємства та ризику в його 

дiяльностi. Фiнансове забезпечення передбачає формування у пiдприємств 

такої кiлькостi фiнансових ресурсiв, яка може забезпечити досягнення 

максимально можливого прибутку. Основною складовою фiнансового 

забезпечення дiяльностi пiдприємств в умовах ринку стає самофiнансування 

[7,39]. 

Вона має наступнi напрями свого прояву: 

- за допомогою фiнансових iнструментiв встановлюються певнi пропорцiї 

розподiлу доходiв, якi впливають на забезпеченiсть фiнансовими ресурсами; 

- за допомогою встановлення певних пропорцiй розподiлу доходiв 

встановлюється вiдповiдна система реалiзацiї економiчних iнтересiв. 

Фiнансове забезпечення здiйснюється за допомогою таких форм, як 

самофiнансування, кредитування i бюджетне фiнансування, iнвестування, 

лiзинг, страхування. 



 

Перша i основна форма фiнансового забезпечення – самофiнансування 

– це ефективне використання власних коштiв в процесi господарської 

дiяльностi i отримання такого прибутку, який пiсля сплати податкових 

платежiв i зборiв, покриття видаткiв i витрат дасть змогу забезпечити 

потреби на розширене вiдтворення. Власний капiтал є основною для 

самофiнансування i залежить вiн вiд форми власностi i може бути приватний, 

пайовий, акцiонерний. 

В умовах ринкової економiки кредитування виступає провiдною 

формою фiнансового забезпечення i вимагає вiд господарської дiяльностi 

ефективного використання ресурсiв. 

Бюджетне фiнансування, як форма фiнансового забезпечення полягає у 

видiленнi державних коштiв на безповоротнiй i безоплатнi основi. Основним 

видом державного фiнансування виступають бюджетнi асигнування тим 

неприбутковим сферам дiяльностi якi потребують такого фiнансування. 

Тобто це сьогоднiшнi витрати, метою яких є одержання майбутнiх вигод. У 

ходi реалiзацiї цiєї мети iнвестицiйна дiяльнiсть спрямована на вирiшення 

найважливiших завдань розвитку пiдприємств. 

Лiзинг, маючи своєю суттю комплекс майнових вiдносин (операцiї 

купiвлi-продажу, оренди, кредиту та iнвестування), що складаються у зв'язку 

з передачею елементiв основного капiталу у тимчасове користування, також 

є вагомою складовою фiнансового забезпечення. 

Безперебiйний процес суспiльного вiдтворення в разi настання певних 

подiй (страхових випадкiв), визначених договором страхування або чинним 

законодавством, забезпечується за рахунок грошових фондiв, створених в 

процесi акумуляцiї фiнансових ресурсiв при страхуваннi. 

Кожна з форм має свою особливiсть застосування. Держава через 

фiнансову полiтику може впливати на форми фiнансового забезпечення. 

З другої половини ХХ столiття в економiчнiй науцi поширюється 

думка, що держава може впливати на економiку пiдприємств та країни в 

цiлому передусiм за допомогою фiнансiв, а саме: за допомогою фiнансового 



 

регулювання. 

Формування структури капiталу має враховувати джерела фiнансових 

ресурсiв пiдприємств, реальнi можливостi їх мобiлiзацiї, вартiсть ресурсiв. 

Джерела фiнансових ресурсiв пiдприємства – це власнi та прирiвнянi до них 

кошти; ресурси,мобiлiзованi на фiнансовому ринку; надходження iз 

зовнiшнiх джерел. 

Бюджетування передбачає мобiлiзацiю надходжень фiнансових 

ресурсiв iз рiзних джерел, їх розподiл, тобто визначення напрямкiв, розмiру, 

цiлей використання цих ресурсiв в процесi виробничої та iнвестицiйної 

дiяльностi [58]. 

Особливого значення набуває балансування грошових потокiв: 

надходжень коштiв на пiдприємство i його витрат. В процесi своєї дiяльностi 

пiдприємство здiйснює грошовi витрати на вiдтворення капiталу i робочої 

сили, виробництво i реалiзацiю продукцiї, реалiзацiю iнвестицiйних проектiв, 

соцiальний розвиток власного колективу та iн. 

В нормативному регулюваннi фiнансiв пiдприємств головна роль 

належить державi. 

Фiнансове забезпечення та фiнансове регулювання проводиться за 

допомогою фiнансових iнструментiв, якi, в свою чергу, мають свої важелi 

впливу, а саме: 

- первинного впливу, що дiють у процесi вилучення частини доходiв 

(податки, внески, вiдрахування); 

- вторинного впливу, що дiють шляхом збiльшення доходiв (банкiвськi 

позички, бюджетнi субсидiї). 

Дiя фiнансових iнструментiв здiйснюється на основi: 

- загального пiдходу, характерного для всiх суб’єктiв фiнансових вiдносин 

(єдиний рiвень оподаткування, кредитування, фiнансування); 

- селективного, диференцiйованого пiдходу. 

При здiйсненнi ефективної фiнансової полiтики перевага надається 

селективному пiдходу. 



 

Важелi впливу на соцiально-економiчний розвиток пiдприємства 

визначають характер дiї фiнансових iнструментiв, коригують цю дiю та 

подiляються: 

- за напрямом дiї – стимули, санкцiї; 

- за видами – норми й нормативи; 

- за методологiчними засадами – умови i принципи формування доходiв, 

нагромаджень i фондiв; умови i принципи фiнансування i 

кредитування. 

Методологiчнi засади визначення, класифiкацiї, визнання та оцiнки 

фiнансових iнструментiв на пiдприємствi встановленi Положенням 

(стандартом) бухгалтерського облiку 13 “Фiнансовi iнструменти” [3]. 

В сучасних умовах визнається, що серед складових фiнансового 

механiзму найефективнiшими є фiнансовi важелi, якi приводяться в дiю через 

вiдповiднi фiнансовi методи. Окрiм того, фiнансовий механiзм має вiдповiдне 

правове, нормативне, iнформацiйне та органiзацiйне забезпечення. 

В теорiї фiнансiв система фiнансових iндикаторiв включає: фiнансовi 

категорiї; фiнансовi показники; фiнансовi коефiцiєнти. 

Застосування фiнансових категорiй як фiнансових iндикаторiв не є 

доцiльним, тому що вони вiдображають лише наукову абстракцiю реальних 

економiчних вiдносин, тобто чисто теоретичнi поняття i не можуть 

використовуватись як iнформацiйна база.  

Фiнансовi показники пiдприємства характеризують кiлькiсну сторону 

фiнансових вiдносин i показують обсяги фiнансових операцiй, що дозволяє 

оцiнити масштаби фiнансової дiяльностi. Фiнансовi коефiцiєнти – це вiдноснi 

фiнансовi показники, якi виконують оцiнюючу функцiю, тобто дають 

можливiсть оцiнювати фiнансову дiяльнiсть. Саме вони можуть виступати у 

ролi фiнансових iндикаторiв, якщо при їх визначеннi виконуються вимоги 

повноти, достовiрностi та своєчасностi. 

Отже, по-перше, фiнансовий механiзм – це складна система, яка 

дозволяє управляти фiнансовою дiяльнiстю.  



 

По-друге, це механiзм, який дозволяє вирiшувати практично всi 

проблеми, але слiд враховувати, що роль фiнансiв у вiдносинах розподiлу є 

вторинною i основне регулювання здiйснюється в сферi виробництва. 

 

 

1.3. Планування як складова фiнансового  механiзму i як фактор 

пiдвищення рентабельностi роботи пiдприємства 

 

 У сучасних умовах роль фiнансового планування принципово 

змiнилася на вiдмiну вiд часiв централiзовано керованої економiки. Зараз 

пiдприємства самi зацiкавленi в тому, щоб реально оцiнювати свiй 

фiнансовий стан сьогоднi та на найближчу перспективу, по-перше, щоб 

досягти успiху в своїй господарськiй дiяльностi; по-друге, щоб своєчасно 

виконати свої зобов'язання перед бюджетом, соцiальними фондами, банками 

та iншими кредиторами, тим самим захистивши себе вiд штрафних санкцiй. 

 Для цього необхiдно заздалегiдь розрахувати доходи i витрати, 

врахувати наслiдки iнфляцiї, змiни ринкової кон'юнктури, порушення 

договiрних зобов'язань партнерами. 

 Фiнансове планування — це процес визначення обсягу фiнансових 

ресурсiв за джерелами формування i напрямками їх цiльового використання 

згiдно з виробничими та маркетинговими показниками пiдприємства у 

плановому перiодi. 

 Метою фiнансового планування є забезпечення господарської 

дiяльностi необхiдними джерелами фiнансування. 

 Основними завданнями фiнансового планування на пiдприємствi є: 

-забезпечення виробничої та iнвестицiйної дiяльностi необхiдними 

фiнансовими ресурсами; 

- установлення рацiональних фiнансових вiдносин з суб'єктами 

господарювання, банками, страховими компанiями тощо; 



 

-визначення шляхiв ефективного вкладення капiталу, оцiнювання 

рацiональностi його використання; 

-виявлення та мобiлiзацiя резервiв збiльшення прибутку за рахунок 

рацiонального використання матерiальних, трудових та грошових ресурсiв; 

здiйснення контролю за утворенням та використанням платiжних засобiв. 

 Методи фiнансового планування — це конкретнi способи планових 

розрахункiв. Планування фiнансових показникiв здiйснюється за допомогою 

кiлькох методiв. До них належать: 

1) балансовий; 

2) нормативний; 

3) розрахунково-аналiтичний; 

4) оптимiзацiя планових розрахункiв; 

5) економiко-математичне моделювання. 

 Балансовий метод  полягає в тому, що балансуються не тiльки 

пiдсумковi показники доходiв i витрат, а для кожної статтi витрат 

зазначаються конкретнi джерела покриття. Застосовується при прогнозi 

надходжень i виплат їх грошових фондiв, квартального плану доходiв та 

витрат, платiжного календаря. 

 Нормативний — полягає в тому, що на основi встановлених норм та 

технiко-економiчних нормативiв (ставки податкiв, ставки тарифiв, зборiв та 

внескiв, норми амортизацiйних вiдрахувань, норми оборотних коштiв) 

розраховується потреба господарського суб'єкта у фiнансових ресурсах та 

визначаються джерела цих ресурсiв. 

 Розрахунково-аналiтичний — плановi показники розраховуються на 

основi аналiзу фактичних фiнансових показникiв, якi беруться за базу, та 

iндексiв їх змiни у плановому перiодi. 

 Оптимiзацiя планових розрахункiв — полягає у складаннi кiлькох 

варiантiв планових розрахункiв. З метою отримання найоптимальнiшого 

варiанта планових рiшень проводять їх оптимiзацiю. Для цього можуть 

використовуватись рiзнi критерiї вибору: 



 

• максимум прибутку на грошову одиницю вкладеного капiталу; 

• мiнiмум фiнансових витрат; 

• мiнiмум поточних витрат; 

• мiнiмум вкладень капiталу за максимально ефективного результату; 

• максимум абсолютної суми одержаного прибутку. 

 Економiко-математичне моделювання — дає змогу знайти кiлькiсне 

вираження взаємозв'язкiв мiж фiнансовими показниками та факторами, якi їх 

визначають. Економiко-математична модель — це точний математичний 

опис факторiв, якi характеризують структуру та закономiрностi змiни даного 

економiчного явища i здiйснюються за допомогою математичних прийомiв. 

 Процес планування складають такi етапи: 

1. Визначення цiлей планування. Вони стають вирiшальними факторами при 

виборi форми i методiв планування. 

2. Аналiз проблеми. На цьому етапi визначають вихiдну ситуацiю на момент 

складання плану i формують кiнцеву ситуацiю. 

3. Пошук альтернатив. На цьому етапi серед можливих шляхiв вирiшення 

проблемної ситуацiї вибирають найкращий. 

4. Прогнозування. Формують уяву про розвиток ситуацiї, яку планують. 

5. Оцiнка. На цьому етапi проводять оптимальнi розрахунки для вибору 

найкращої альтернативи. 

6. Прийняття планового рiшення. Вибирають i оформляють єдине планове 

рiшення. 

 

 

1.4.Методологiя аналiзу фiнансового стану пiдприємства 

 

Методи фiнансового аналiзу – це комплекс науково-методичних 

iнструментiв та принципiв дослiдження фiнансового стану пiдприємства.  

Методи залежно вiд використання математичного апарату подiляють 

на кiлька пiдвидiв:  



 

- традицiйнi методи - за їх допомогою здiйснюється первiсне 

аналiтичне оброблення iнформацiї: групування; порiвняння; вiдноснi, 

середнi, модальнi та медiаннi показники; графiчнi; 

 - методи детермiнованого факторного аналiзу використовуються, коли 

iснує функцiональна залежнiсть мiж показниками: елiмiнування (ланцюгових 

пiдстановок, абсолютних рiзниць тощо); iнтегральнi;  логарифмiчнi; 

пропорцiйного подiлу;  балансовi; iндекси; ряди динамiки; простих та 

складних вiдсоткiв (нарощування, компаундинг); дисконтування;  

- методи ймовiрнiсного факторного аналiзу - використовуються для 

вивчення зв'язку, коли iснує iмовiрнiсна залежнiсть мiж показниками: 

дисперсiйний аналiз; кореляцiйний аналiз; теорiя графiв; теорiя масового 

обслуговування.  

 Можна назвати шiсть основних прийомiв аналiзу  (табл.1.1). 

Таблиця 1.1 

Вiтчизнянi прийоми проведення оцiнки фiнансового стану [ 7,27 ] 

Найменування  Сутнiсть прийому  

1 2 

Горизонтальний 

аналiз  

Порiвняння кожної позицiї звiтностi з попереднiм 

перiодом  

Вертикальний 

аналiз 

Визначення структури пiдсумкових фiнансових 

показникiв з виявленням впливу кожної позицiї звiтностi 

на результат в цiлому.  

Трендовий аналiз Порiвняння кожної позицiї звiтностi з рядом попереднiх 

перiодiв i визначення тренда, тобто основної тенденцiї 

динамiки показника, очищеної вiд випадкових впливiв i 

iндивiдуальних особливостей окремих перiодiв. За 

допомогою тренда формують можливi значення 

показникiв у майбутньому, отже, ведеться перспективний 

прогнозний аналiз.  

Аналiз вiдносних 

показникiв 

Розрахунок стосункiв мiж окремими позицiями звiту або 

позицiями рiзних форм звiтностi, визначення 

взаємозв'язаних показникiв. 

Порiвняльний 

аналiз 

Як внутрiшньогосподарський аналiз зведених показникiв 

звiтностi за окремими показниками пiдприємства, 

пiдроздiлiв, так i мiжгосподарський аналiз показникiв 

даного пiдприємства з показниками конкурентiв i 

середнiми господарськими даними. 



 

Продовження табл.1.1 

1 2 

Факторний аналiз Аналiз впливу окремих чинникiв на результативний 

показник за допомогою детермiнованих або стохастичних 

прийомiв дослiдження. Визначення впливу окремих 

факторiв (причин) на результативний показник 

детермiнованих (роздiлених у часi) або стохастичних (що 

не мають певного порядку) прийомiв дослiдження. При 

цьому факторний аналiз може бути як (власне аналiз), 

коли результативний показник роздiляють на окремi 

складовi, так i зворотним (синтез), коли його окремi 

елементи з’єднують у загальний результативний 

показник. 

 

Наступною важливою проблемою є вибiр системи показникiв, яка б 

максимально точно вiдображала всi аспекти фiнансово-економiчної 

дiяльностi пiдприємства, як-то ефективнiсть, прибутковiсть, захищенiсть i 

кредитоспроможнiсть, дiлова активнiсть i т.д. 

 

Рис. 1.3.  Аналiз фiнансового стану пiдприємства 

 

На сьогоднi iснує цiла низка методичних пiдходiв до оцiнки 

фiнансового стану пiдприємств. Одним з основних є коефiцiєнтний метод. 

Залежно вiд мети, перiодичностi фiнансового аналiзу, його об'єкту i 

результатiв були розробленi цiлi комплекси аналiтико-оцiнних показникiв, 



 

зокрема показники оцiнки майнового стану пiдприємств, прибутковостi, 

лiквiдностi, платоспроможностi, кредитоспроможностi, фiнансової стiйкостi i 

стабiльностi, дiлової активностi, акцiонерного капiталу i т.п. 

 

 

1.5. Рентабельнiсть як узагальнюючий показник фiнансового стану 

пiдприємства.Сутнiсть i методи обчислення рентабельностi. 

 

Прибуток – економiчна категорiя. Визначення його сутi у багатьох 

лiтературних джерелах зводиться до того, що прибуток – це частина вартостi 

додаткового продукту, додатковий продукт, виражений у грошах, частина 

чистого доходу ,одна з нього форм тощо.  

Прибуток як економiчна категорiя – це грошовий вираз вартостi 

реалiзованого чистого доходу, основну форму грошових накопичень 

господарюючих суб’єктiв. Вiн характеризує доходнiсть пiдприємства вiд 

проведення вiдповiдних заходiв, окупнiсть вкладених витрат i використаного 

майна в результатi проведення заходiв.  

Сума отриманого прибутку – показник, який характеризує 

результативнiсть роботи пiдприємства, фiнансовий результат його 

пiдприємницької дiяльностi.  

Прибуток – одне з основних джерел фiнансових ресурсiв пiдприємств, 

формування централiзованих i децентралiзованих фондiв грошових коштiв. 

За рахунок прибутку вiдбувається формування в значному обсязi бюджетних 

ресурсiв держави, здiйснюється фiнансування розширення пiдприємств, 

матерiальне стимулювання робiтникiв, вирiшення соцiально-культурних 

заходiв тощо. У зв’язку з цим в отриманi прибутку повиннi бути зацiкавленi 

не тiльки трудовi колективи пiдприємств, але й держава в цiлому.  

Загальний прибуток пiдприємства є кiнцевим результатом дiяльностi 

пiдприємства. В його складi враховується прибуток вiд усiх видiв дiяльностi 

пiдприємства: вiд реалiзацiї товарної продукцiї, робiт, послуг – валовий 



 

прибуток; вiд операцiйної дiяльностi; вiд звичайної дiяльностi; вiд 

надзвичайної дiяльностi. Крiм того, розраховують чистий прибуток (тобто 

такий, який залишається в розпорядженнi пiдприємства). 

Основною складовою частиною загального прибутку є прибуток вiд 

реалiзацiї товарної продукцiї. Вiн складає понад 95% загального прибутку. 

Помiж факторiв, якi впливають на величину прибутку вiд реалiзацiї 

товарної продукцiї i якi знаходяться в компетенцiї пiдприємства, 

найважливiшим є змiна обсягу виробництва i реалiзацiї продукцiї. Чим 

бiльший обсяг реалiзацiї продукцiї, тим бiльший, в кiнцевому пiдсумку, 

прибуток отримає пiдприємство, i навпаки. Змiни прибутку вiд цього 

фактору за iнших рiвних умов прямо пропорцiйнi.  

Iстотним фактором, що впливає на величину прибутку вiд продажу 

товарної продукцiї, є змiна рiвня собiвартостi продукцiї. Всупереч прямо 

пропорцiйному зв’язку впливу обсягу продажу товарної продукцiї на рiвень 

прибутку, зв’язок мiж величиною прибутку та рiвнем собiвартостi – 

зворотний. Чим нижча собiвартiсть продукцiї, яка продається i визначається 

рiвнем затрат на її виробництво та продаж, тим бiльший прибуток, i навпаки. 

Собiвартiсть, у свою чергу, знаходиться пiд впливом багатьох факторiв 

(рiвня цiн на закупленi для виробництва сировину та матерiали, заробiтної 

плати робiтникiв i службовцiв тощо). Тому, при аналiзi змiни собiвартостi 

повиннi бути виявленi причини її пiдвищення або зниження з тим, щоб 

розробити заходи для скорочення рiвня затрат на виробництво та продаж 

продукцiї, а отже, для збiльшення прибутку.  

У складi загального прибутку, крiм прибутку вiд продажу товарної 

продукцiї, враховується прибуток вiд продажу iншої продукцiї та послуг 

нетоварного характеру. На частину цього прибутку припадає незначна 

частина суми загального прибутку. Результати вiд iншої реалiзацiї можуть 

бути як позитивними, так i негативними, що вiдповiдно, вiдiб’ється на обсязi 

загального прибутку. Тому завданням пiдприємств у цьому випадку повинно 



 

бути формування обсягiв iншої продукцiї та послуг, реалiзацiя яких дасть 

позитивний результат. 

У складi загального прибутку враховуються результати вiд продажу 

основних фондiв та iншого майна пiдприємств, а також вiд позареалiзацiйних 

операцiї.  

Абсолютна величина прибутку важлива, коли йде мова про фiнансовi 

ресурси, якi можуть бути використанi пiдприємствами, суспiльством. Але для 

характеристики ефективностi господарювання цього абсолютного показника 

недостатньо. Отже, щоб оцiнити результати господарювання, його 

ефективнiсть, ефективнiсть використання складових процесу виробництва, за 

допомогою яких отримано прибуток, його суму потрiбно пiднести до 

вiдповiдних показникiв. У пiдсумку буде отриманий показник ефективностi, 

або рентабельностi. 

Показники рентабельностi дозволяють оцiнити, який прибуток має 

суб'єкт господарювання з кожної гривни засобiв, вкладених в активи. 

Пiдприємницька дiяльнiсть в умовах ринкових вiдносин дiлиться на три 

види: 

- операцiйну (основну), 

- iнвестицiйну (вкладення коштiв в акцiї, iншi цiннi папери),  

- фiнансову (отримання i сплата дивiдендiв, вiдсоткiв i т.п.). 

Вiдповiдно до цього в аналiзi фiнансових показникiв використовуються 

наступнi групи показникiв вiдносної прибутковостi: 

-  рентабельнiсть продукцiї, робiт, послуг, 

-  рентабельнiсть виробничих фондiв, 

-  рентабельнiсть всього майна (всiх активiв), 

-  рентабельнiсть вкладень (iнвестицiй) i цiнних паперiв. 

 Прибутковiсть продукцiї (робiт, послуг) характеризується показниками: 

-  рентабельнiсть реалiзацiї (обороту, продажiв), 

-  рентабельнiсть окремих виробiв.  



 

 Пiдприємство вважається рентабельним, якщо в результатi реалiзацiї 

продукцiї, робiт, послуг воно покриває всi свої витрати i одержує прибуток. 

По цьому в широкому значеннi слова поняття рентабельнiсть означає  

прибутковiсть. Але визначення рентабельностi як прибутковостi недостатньо 

точно розкриває її економiчний змiст через вiдсутнiсть тотожностi мiж ними, 

оскiльки сума прибутку i рiвень рентабельностi, як правило змiнюються не в 

рiвнiй пропорцiї, а часто i в рiзному напрямi.46-48  

 У перебiгу виробничого циклу на рiвень рентабельностi впливає ряд 

чинникiв, якi можна роздiлити на зовнiшнi – пов'язанi з дiєю на дiяльнiсть 

пiдприємства ринку, держави, географiчного положення i внутрiшнi: 

виробничi i поза виробничi. Виявлення в процесi аналiзу внутрiшнiх i 

зовнiшнiх чинникiв, що впливають на рентабельнiсть, дає можливiсть 

“очистити” показники ефективностi вiд зовнiшньої дiї. 

Розглянемо спочатку чинники, безпосередньо пов'язанi з дiяльнiстю 

пiдприємства,  якi воно може змiнювати i регулювати залежно вiд 

поставлених перед пiдприємство цiлей i задач, тобто  внутрiшнi чинники, якi 

можна роздiлити на виробничi, безпосередньо пов'язанi з основною 

дiяльнiстю пiдприємства, i поза виробничi чинники, якi безпосередньо не 

пов'язанi з виробництвом продукцiї i з основною дiяльнiстю пiдприємства. 

Позавиробничi чинники включають постачальницько-збутову 

дiяльнiсть, тобто своєчаснiсть i повноту виконання постачальниками i 

покупцями зобов'язань перед пiдприємством, їх вiддаленiсть вiд 

пiдприємства, вартiсть транспортування до мiсця призначення i т.д.; 

природоохороннi заходи, якi необхiднi для пiдприємств ряду галузей, 

наприклад, хiмiчної, машинобудiвної i т.д. галузей, i спричиняють за собою 

значнi витрати; штрафи i санкцiї за невчаснiсть або не точнiсть виконання 

яких-небудь зобов'язань фiрми, наприклад, штрафи до податкових органiв за 

невчаснiсть розрахункiв з бюджетом. На фiнансовi результати дiяльностi 

фiрми, а отже i на рентабельнiсть побiчно впливають i соцiальнi умови працi 

i побуту працiвникiв; фiнансова дiяльнiсть пiдприємства, тобто управлiння 



 

власним i позиковим капiталом пiдприємства, дiяльнiсть на ринку цiнних 

паперiв, участь в iнших пiдприємствах i т.д. 

Вплив виробничих чинникiв на результат дiяльностi можна оцiнити з 

двох позицiй: як екстенсивне i як iнтенсивне. Екстенсивнi чинники пов'язанi 

iз змiною кiлькiсних параметрiв елементiв процесу виробництва, до них 

вiдносяться : 

- змiна об'єму i часу роботи засобiв працi, тобто, наприклад, покупка 

додаткових верстатiв, машин i т.д., будiвництво нових цехiв i примiщень або 

збiльшення часу роботи устаткування для збiльшення об'єму вироблюваної 

продукцiї;  

- змiна кiлькостi предметiв працi, непродуктивне використовування засобiв 

працi, тобто збiльшення запасiв, велика питома вага браку  i вiдходiв в об'ємi 

продукцiї, що випускається; 

-змiна чисельностi робiтникiв, фонду робочого часу, непродуктивнi витрати 

живої працi (простої). 

Кiлькiсна змiна виробничих чинникiв завжди повинна бути виправдана 

змiною об'єму продукцiї, що випускається, тобто пiдприємство повинне 

стежити за тим щоб не знижувалися темпи приросту прибутку щодо темпiв 

приросту витрат. 

Iнтенсивнi виробничi чинники пов'язанi з пiдвищенням якостi 

використовування виробничих чинникiв, до них вiдносяться: 

- пiдвищення якiсних характеристик i продуктивностi устаткування, тобто 

своєчасна замiна устаткування на сучаснiше з бiльшою продуктивнiстю; 

- використовування прогресивних матерiалiв, вдосконалення технологiї 

обробки, прискорення оборотностi матерiалiв; 

- пiдвищення квалiфiкацiї робiтникiв, зниження трудомiсткостi продукцiї, 

вдосконалення органiзацiї працi. 

Окрiм внутрiшнiх чинникiв на рентабельнiсть пiдприємства  дiють i 

зовнiшнi чинники, якi не залежать вiд дiяльностi пiдприємства, але часто 

достатньо сильно впливають на результат його дiяльностi. До даної групи 



 

чинникiв  вiдносяться географiчне положення пiдприємства, тобто регiон в 

якому воно розташовується, вiддаленiсть пiдприємства вiд сировинних 

джерел, вiд районних, республiканських центрiв, природнi умови i т.д. 

Конкуренцiя i попит на продукцiю пiдприємства, тобто наявнiсть на ринку 

платоспроможного попиту на продукцiю фiрми, присутнiсть на ринку фiрм - 

конкурентiв, що виробляють аналогiчний по споживацьких властивостях 

товар. Ситуацiя на сумiжних ринках, наприклад, на фiнансовому, 

кредитному, ринку цiнних паперiв, сировинних ранках i т.д., оскiльки змiна 

прибутковостi на одному ринку, спричиняє за собою зниження прибутковостi 

на iншому, наприклад, пiдвищення прибутковостi державних цiнних паперiв 

веде до скорочення iнвестицiй в реальний сектор економiки. Державне 

втручання в економiку виявляється в змiнi законодавчих основ дiяльностi 

ринку, змiнi податкового тягаря на пiдприємства, змiнi ставок 

рефiнансування i т.д.    

Рентабельнiсть – це вiдносний показник iнтенсивностi виробництва, 

який характеризує рiвень прибутковостi вiдповiдний складових процесу 

виробництва або сукупних затрат пiдприємства. У практицi господарювання 

розраховуються такi показники рентабельностi: рентабельнiсть продукцiї; 

рентабельнiсть виробництва; рентабельнiсть виробничих фондiв та iн. 

Рентабельнiсть продукцiї можна розрахувати по всiй реалiзованiй 

продукцiї та за окремими її видами. 

Рентабельнiсть усiєї реалiзованої продукцiї розраховується як 

вiдношення прибутку, отриманого вiд продажу всiєї продукцiї, до її 

собiвартостi : 

%100
С

П
P  ,                                                        (1.1) 

де Р – рiвень рентабельностi продукцiї, %; 

П – прибуток, отриманий вiд продажу всiєї продукцiї, грн.; 

С – собiвартiсть усiєї проданої продукцiї, грн. 



 

За цiєю формулою можна розрахувати також рентабельнiсть 

виробництва та продажу окремих видiв продукцiї. Для цього враховуються 

прибуток i собiвартiсть по вiдповiдному виду продукцiї.  

Показники рентабельностi всiєї проданої продукцiї та окремих її видiв 

дають уявлення стосовно окупностi затрат на виробництво та продаж 

вiдповiдних видiв або всiєї продукцiї, тобто стосовного того, скiльки 

прибутку отримає пiдприємство на 1 грн. затрат, вкладених для отримання 

прибутку. 

Рентабельнiсть виробництва визначається як вiдношення загального 

прибутку до собiвартостi проданої продукцiї товарiв, робiт i послуг.  

Рентабельнiсть проданої продукцiї (продажу) можна розраховувати i як 

вiдношення прибутку до виручки вiд продажу продукцiї : 

%100
ВР

П
Рпп   ,                                    (1.2) 

де РПП – рентабельнiсть проданої продукцiї, %; 

ВР – виручка вiд продажу продукцiї, грн.. 

У цьому випадку рiвень рентабельностi буде показувати, скiльки 

отримано прибутку (в процентах або копiйках) на одну гривню проданої 

продукцiї за цiною реалiзацiї. 

Рентабельнiсть виробничих фондiв розраховується як вiдношення 

загального прибутку до середньорiчної вартостi основних виробничих фондiв 

i матерiальних обiгових активiв. 

Рентабельнiсть активiв - розраховується як вiдношення чистого 

прибутку пiдприємства до середньорiчної вартостi активiв i характеризує 

ефективнiсть використання активiв пiдприємства (формула 1.3). 

2/)(А

ЧП
ROA

10 А
                                                 (1.3) 

де А0, А1 – активи на початок i кiнець звiтного перiоду 

Рентабельнiсть власного капiталу - фiнансовий коефiцiєнт, що 

характеризує ефективнiсть використання власного капiталу. Показує, яка 

вiддача (норма прибутку) на вкладений власний капiтал. Максимiзацiя цього 

http://uk.wikipedia.org/wiki/%D0%A4%D1%96%D0%BD%D0%B0%D0%BD%D1%81%D0%BE%D0%B2%D1%96_%D0%BA%D0%BE%D0%B5%D1%84%D1%96%D1%86%D1%96%D1%94%D0%BD%D1%82%D0%B8


 

показника – важливе завдання, яке необхiдно виконати управлiнцям 

пiдприємства. 

Рентабельнiсть власного капiталу - розраховується як вiдношення 

чистого прибутку пiдприємства до середньорiчної вартостi власного капiталу 

i характеризує ефективнiсть вкладення коштiв до даного пiдприємства. 

2/)(ВВ

ЧП
  ROE

10 ВК
                                                 (1.4) 

де ВК0,ВК1 - власний капiтал на початок i кiнець звiтного перiоду вiдповiдно. 

Рентабельнiсть iнвестицiй - розраховується як вiдношення суми 

чистого прибутку та виплачених процентiв до суми власного i 

довгострокового позикового капiталу середнього за перiод. Показує, яку 

вiддачу мають власники акцiонерного капiталу та утримувачi 

довгострокового боргу компанiї. 

)ДЗ  (ВВ

ЧП
  ROI


                                                     (1.5) 

де ДЗ – довгостроковi зобов’язання.  

Показники даної групи дають уявлення про те, наскiльки ефективно 

пiдприємство здiйснює свою дiяльнiсть, контролює витрати на виробництво i 

реалiзацiю продукцiї, i який чистий прибуток при цьому отримує. 

Нормативного значення для коефiцiєнтiв рентабельностi не iснує, але є 

загальне правило, чим вище значення коефiцiєнту, тим краще. Збiльшення 

коефiцiєнту протягом звiтного перiоду свiдчить про покращання результатiв 

дiяльностi пiдприємства, зменшення – про погiршення.  

Порiвняння з середньогалузевими показниками дозволяє визначити 

мiсце пiдприємства серед iнших пiдприємств галузi. 

Усi показники рентабельностi можуть бути плановими i фактичними. 

Рiзниця полягає в тому, що для визначення планової рентабельностi беруть 

запланованi данi, для фактичної - фактичнi [23].  

Управлiння рентабельнiстю пiдприємства – це складова частина 

тактики управлiння фiнансовою рiвновагою пiдприємства, установи, 

органiзацiї. Це визначений комплекс взаємопов’язаних засобiв оцiнки 

http://uk.wikipedia.org/w/index.php?title=%D0%90%D0%BA%D1%86%D1%96%D0%BE%D0%BD%D0%B5%D1%80%D0%B8&action=edit&redlink=1


 

дiяльностi пiдприємства.  Процес управлiння рентабельнiстю включає 

такi етапи: 

– збiр та обробка iнформацiї про пiдприємство та звiти його 

дiяльностi (баланс, звiт про фiнансовi результати, звiт про власний капiтал); 

– постановка цiлей ( в залежностi вiд обраної стратегiї 

пiдприємства); 

– управлiння компромiсом мiж ризиком i прибутковiстю; 

– аналiз чинникiв якi впливають на значення рентабельностi 

пiдприємства; 

– визначення методики збiльшення рентабельностi за допомогою 

змiни значень факторiв впливу; 

– проведення кiнцевих розрахункiв оптимiзацiї та впровадження 

проекту заходiв на пiдприємствi. 

Отже, рiвень рентабельностi всiх органiзацiй та установ залежить вiд 

величини прибутку, товарної продукцiї, витрат виробництва, величини 

основних виробничих фондiв i нормованих обiгових засобiв.  

Важливими факторами, якi забезпечують зростання прибутку i 

рентабельностi пiдприємства, слугують зростання продуктивностi працi, 

економiя матерiальних ресурсiв, пiдвищення фондовiддачi та рiвня 

технiчного прогресу, а саме: механiзацiї та автоматизацiї трудомiстких 

технологiчних процесiв, удосконалення органiзацiї виробництва та iн. 

Комплексне оцiнювання резервiв збiльшення чистого прибутку, надає змогу 

провести аналiз та прогнозування показникiв рентабельностi, якомога 

повнiше врахування таких факторiв сприятиме пiдвищенню ефективностi 

його дiяльностi. 

При аналiзi та оцiнцi прибутковостi необхiдно враховувати те, що на неї 

впливають рiзнi фактори, як зовнiшнi так i внутрiшнi.  

До зовнiшнiх можна вiднести систему оподаткування, державне 

регулювання цiн, нормативнi документи галузi, в якiй працює пiдприємство, 

умови та ставки кредитування.  



 

До внутрiшнiх входять цiнова полiтика, обсяг дiяльностi (кiлькiсть та 

номенклатура продукцiї, цiни), обсяг та характеристика витрат обiгу, 

чисельнiсть працiвникiв, фонд оплати працi, а також показники ефективностi 

роботи обладнання та працiвникiв та iн. 

Ефективнiсть роботи пiдприємства значною мiрою залежить вiд якостi 

управлiнських рiшень, що стосуються використання одержаного прибутку. 

Приймаючи цi рiшення, власники (менеджери) повиннi всебiчно зважити 

напрямки першочергових вкладень, фiнансових ресурсiв, виходячи з 

фiнансового стану пiдприємства, рiвня його матерiально-технiчної бази, 

соцiального розвитку колективу, можливостей прибуткового розмiщення 

коштiв на ринку цiнних паперiв, у грошово-кредитнiй сферi тощо. 

Основними завданнями процесу пiдвищення рентабельностi роботи 

пiдприємства є: 

 1. Виявлення резервiв збiльшення прибутку за рахунок виробничої 

дiяльностi, iнвестицiйних i фiнансових операцiй. 

 2. Формування бази iнвестицiйних проектiв. 

3. Оцiнювання прибутковостi виробничої i комерцiйної дiяльностi. 

4. Визначення пiдприємницького ризику. 

5. Змiцнення конкурентних позицiй пiдприємства за рахунок пiдвищення 

ефективностi розподiлу i використання прибутку. 

Формування потенцiалу технiчних пропозицiй – одне з важливих 

завдань технiчних i економiчних служб кожного пiдприємства, яка повинна 

вирiшуватися на основi виявлення технiчних i органiзацiйних резервiв 

стабiльного полiпшення  технiко-економiчних показникiв роботи 

пiдприємства. Другим етапом управлiння технiчним розвитком пiдприємства 

є побудова оптимальної програми розвитку, тобто такого  її варiанту, який   

дозволив би при  обмежених ресурсах досягти максимального ефекту.  

Проблема вибору з рiзноманiття варiантiв технiчного розвитку  

пiдприємства  найбiльш ефективного виникає  у зв'язку з тим, що розвиток 

системи  вiдбувається в умовах дiї певних обмежень.  



 

Перш за все, обмеженими є рiзного роду ресурси - природнi, фiнансовi, 

трудовi, виробничi, науково-технiчнi та iншi. Тому, як правило, всi можливi 

заходи не можуть бути впровадженi. Бiльш того при розглядi одного 

комплексу заходiв, послiдовнiсть їх впровадження також впливає на 

ефективнiсть здiйснення  всього комплексу,  що зумовлює включення в число 

даних варiантiв всi можливi розподiли в часi одного комплексу заходiв. 

 

 

           

                    Висновки до роздiлу 1 

 

                    В умовах ринкової економіки метою кожного виробництва є 

одержання максимально можливого прибутку. Можливість здійснювати свою 

виробничо – фінансову діяльність мають тільки ті підприємства, які 

одержують високі економічні результати за умови найбільш ефективного 

використання ресурсів, економічного ризику, оригінальних ідей в бізнесі, 

удосконалення системи управління виробництвом. Управлінські рішення й дії 

мають базуватися на аналітичних розрахунках, бути науково обґрунтованими. 

Впровадження організаційно – технічних заходів на підприємстві можливо 

тільки за умови обґрунтування їх економічної доцільності. 

Абсолютна величина прибутку важлива, коли йде мова про фінансові 

ресурси, які можуть бути використані підприємствами, суспільством. Але для 

характеристики ефективності господарювання цього абсолютного показника 

недостатньо.  

Отже, щоб оцінити результати господарювання, його ефективність, 

ефективність використання складових процесу виробництва, за допомогою 

яких отримано прибуток, його суму потрібно піднести до відповідних 

показників. У підсумку буде отриманий показник ефективності, або 

рентабельності. 

Показники рентабельності дозволяють оцінити, який прибуток має 

 



 

суб'єкт господарювання з кожної гривни засобів, вкладених в активи. 

Підприємницька діяльність в умовах ринкових відносин ділиться на три види: 

- операційну (основну), 

- інвестиційну (вкладення коштів в акції, інші цінні папери),  

- фінансову (отримання і сплата дивідендів, відсотків і т.п.). 

Відповідно до цього в аналізі фінансових показників використовуються 

наступні групи показників відносної прибутковості: 

-  рентабельність продукції, робіт, послуг, 

-  рентабельність виробничих фондів, 

-  рентабельність всього майна (всіх активів), 

-  рентабельність вкладень (інвестицій) і цінних паперів. 

Для того щоб постiйно забезпечувати зростання прибутковостi, необхiдно 

шукати невикористанi можливостi її збiльшення, тобто резерви зростання 

прибутку. Можна визначити резерви, якi не були використанi пiдприємством у 

базовому перiодi для зростання прибутку, а саме за рахунок:  

-лiквiдацiї непродуктивних i понаднормативних витрат, що вiдносяться 

на собiвартiсть продукцiї;  

-лiквiдацiї фактiв поставки готової продукцiї покупцям з вiдхиленнями 

вiд узгоджених технiчних i якiсних параметрiв, якi ведуть до зниження оптових 

цiн на цi вироби, i отже, прибутку вiд реалiзацiї; 

- структурних зрушень в асортиментi продукцiї, що виробляється та 

реалiзується, в бiк випуску рентабельнiшої продукцiї.  

Ефективність роботи підприємства значною мірою залежить від якості 

управлінських рішень, що стосуються використання одержаного прибутку. 

Приймаючи ці рішення, власники (менеджери) повинні всебічно зважити 

напрямки першочергових вкладень, фінансових ресурсів, виходячи з 

фінансового стану підприємства, рівня його матеріально-технічної бази, 

соціального розвитку колективу, можливостей прибуткового розміщення 

коштів на ринку цінних паперів, у грошово-кредитній сфері тощо. 

Досягнення достатнього рiвня прибутковостi пiдприємства є 



 

результатом розроблення та реалiзацiї вiдповiдної стратегiї розвитку 

пiдприємства та вчасного її коригування вiдповiдно до потреб пiдприємства та 

ринку. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

РОЗДІЛ  2 

АНАЛІЗ  РЕНТАБЕЛЬНОСТІ РОБОТИ ПІДПРИЄМСТВА  

 

2.1.  Характеристика  підприємства 

 

Товариство з обмеженою відповідальністю ТОВ "ТЕРРАМАКС 

УКРАЇНА" - це підприємство,  напрямками діяльності якого є: 

6.90 Неспеціалізована оптова торгівля (основний); 

 01.11 Вирощування зернових культур (крім рису), бобових культур і насіння 

олійних культур;  

01.30 Відтворення рослин;  

01.64 Оброблення насіння для відтворення;  

20.15 Виробництво добрив і азотних сполук;  

20.20 Виробництво пестицидів та іншої агрохімічної продукції;  

46.18 Діяльність посередників, що спеціалізуються в торгівлі іншими 

товарами;  

46.76 Оптова торгівля іншими проміжними продуктами 

Метою діяльності підприємства є задоволення суспільних потреб у 

сільськогосподарській продукції, роботах і послугах, впровадження найбільш 

прогресивних форм господарювання, посилення і покращення українського 

сільського господарства та створення його нових потенціалів, отримання 

прибутків від фінансово-господарської діяльності і задоволення на їх основі 

інтересів засновників, а також економічних і соціальних інтересів 

працівників. 

Предметом і напрямком діяльності товариства на внутрішньому ринку 

України є:  рослинництво; заготівля та зберігання зерна, його обробка і 

технологічна переробка; обробіток земельних площ сільськогосподарського 

призначення, вирощування на них та реалізація сільськогосподарської 

продукції;  виробництво, вирощування зернових, технічних культур;  

переробка, очистка, сушка, зберігання, закупівля та реалізація 



 

сільськогосподарської продукції;  надання фізичним та юридичним особам 

виробничих та складських послуг;  надання транспортно-експедиційних 

послуг при перевезеннях внутрішньо- та зовнішньоторговельних і 

транзитних вантажів. 

Продукція підприємства: зерно, зернобобові, пшениця, кукурудза, 

соняшник, силос. 

Діяльність підприємства здійснюється у відповідності до Закону 

України «Про господарські товариства», Закону України «Про 

підприємництво в Україні», інших законодавчих актів України, установчого 

договору про створення  та Статуту. Воно є юридичною особою, має 

самостійний баланс, розрахунковий та інші рахунки в установах банків, 

печатку зі своїм найменуванням, необхідні штампи і власні бланки. 

 

2.2. Аналіз   фінансового стану  підприємства 

 

Фінансовий стан – це найважливіша характеристика економічної 

діяльності підприємства в зовнішнім середовищі, яка визначає 

конкурентоздатність підприємства, його потенціал у діловому 

співробітництві тощо. 

Основними завданнями аналізу фінансового стану є: 

­ дослідження рентабельності та фінансової стійкості підприємства; 

­ дослідження ефективності використання майна (капіталу) 

підприємства, забезпечення підприємства власними оборотними коштами; 

­ об'єктивна оцінка динаміки та стану ліквідності, платоспроможності 

підприємства; 

­ оцінка становища суб'єкта господарювання на фінансовому ринку та 

кількісна оцінка його конкурентоспроможності.  

Предметом фінансового аналізу підприємства є його фінансові ресурси, 

їх формування та використання.  



 

Аналіз показників ефективності роботи даного підприємства 

здійснюється за допомогою проведення експрес-аналізу  (таблиця 2.1). 

Таблиця 2.1 

Експрес-аналіз фінансового стану підприємства 

 

Показники 

2017 

рік 

2018 

рік 

2019 

рік 

2020 

рік 

Відхилення 

+,- % 

1 2 3 4 5 6 7 

1.Стан і динаміка економічного потенціалу   

1.1 Майновий стан:        

- сума господарських 

коштів у розпорядженні 

підприємства, тис.грн. 

 

 

11282 

 

 

15874 

 

 

16995 

 

 

20180 

 

 

8898 

 

 

178,9 

- вартість основних 

фондів, тис.грн. 

 

7802 

 

10643 

 

11122 

 

10699 

 

2897 

 

137,1 

- коефіцієнт зносу 

основних фондів 

 

0,23 

 

0,32 

 

0,35 

 

0,4 

 

0,17 

 

173,9 

1.2 Фінансовий стан:       

-сума власних коштів, 

тис.грн. 

 

10569 

 

14719 

 

15762 

 

19276 

 

8707 

 

182,4 

-коефіцієнт співвідношення 

позикових і власних 

засобів 

 

 

0,07 

 

 

0,08 

 

 

0,08 

 

 

0,05 

 

 

-0,02 

 

 

 

- коефіцієнт покриття 2,84 2,69 2,98 8,09 5,25 284,8 

- кредити і позики, не 

погашені в строк 

 

- 

 

- 

 

- 

  

- 

 

- 

Результативність фінансово-господарської діяльності  

2.1 Оцінка прибутковості:       

- витрати на 

виробництво, тис.грн. 

 

3985 

 

4181 

 

7813 

 

13172 

 

9187 

 

330,5 

- прибуток /збиток, тис.грн. 781,8 2822 2757 1391 609,2 177,9 

- рентабельність 

виробництва % 

 

13,7 

 

33,6 

 

21,7 

 

8,0 

 

-5,7 

 

- рентабельність витрат % 19,6 67,5 35,3 10,6 -9,0  

- рентабельність 

інвестован. капіталу % 

 

3,7 

 

9,3 

 

7,0 

 

17,4 

 

13,7 

 

470,3 

- рентабельність власного 

капіталу % 

 

4,0 

 

10,0 

 

7,6 

 

18,2 

 

14,2 

 

455,0 

- рентабельність 

позикового капіталу % 

 

58,9 

 

127,4 

 

96,8 

 

388,7 

 

329,8 

 

660,0 

2.2 Економічний потенціал:       

- виручка від реалізації, 

тис.грн. 

 

5720 

 

8404 

 

12684 

 

17475 

 

11755 

 

305,5 



 

Продовження табл..2.1 

1 2 3 4 5 6 7 

- рентабельність активів, % 6,9 17,8 16,2 6,9 0  

 

-оборотність оборотних 

коштів, дні 

 

127 

 

134 

 

117 

 

151 

 

24 

 

118,9 

- оборотність основного 

капіталу, дні 

 

665 

 

631 

 

447 

 

397 

 

-268 

 

 

- оборотність 

дебіторської 

заборгованості, дні 

 

 

48 

 

 

22 

 

 

18 

 

 

43 

 

 

-5 

 

- оборотність 

кредиторської 

заборгованості, дні 

 

 

45 

 

 

49 

 

 

35 

 

 

19 

 

 

-26 

 

- оборотність запасів і 

витрат, дні 

 

72 

 

105 

 

86 

 

101 

 

29 

 

140,3 

- тривалість виробничого 

циклу, дні 

 

120 

 

127 

 

104 

 

144 

 

24 

 

120 

- тривалість 

фінанансового циклу, дні 

 

75 

 

78 

 

69 

 

125 

 

50 

 

166,7 

 

Як показує оцінка майна підприємства його вартість щорічно зростає, 

при цьому сума власних коштів підприємства збільшилась майже вдвічі. Теж 

саме можна сказати і про прибуток підприємствав, який за останні 3 роки 

збільшився з 781.8 тис. грн. до 1391 тис. грн.. Рентабельність власного 

капіталу підприємства збільшилась в 4,5 рази ( з 4,0% до 18,2%). 

Для дослідження структури й динаміки фінансового стану 

підприємства використовують порівняльний аналітичний баланс, 

представлений у вигляді таблиці 2.2. 

Наступним етапом в діагностиці  фінансової діяльності підприємства є 

аналіз «Звіту про фінансові результати» (форма №2). Для цього необхідно 

виконати горизонтальний аналіз фінансових результатів діяльності 

підприємства (табл. 2.3). 

 

 

 



 

Таблиця 2.2  

Порівняльний аналітичний баланс підприємства 

 

Актив 
2017  

рік 

20138 

рік 

2019  

рік 

2020 

рік 

1.Необоротні активи: 

­ незавершене 

будівництво  

­ основні засоби 

довгострокові фінансові 

вкладення 

 

 

1354,5 

7801,6 

 

 

2019,8 

10643 

 

 

1693 

11122 

 

 

1947 

10699 

220 

Разом:  9261,1 12755,1 12888 12866 

2.Оборотні активи: 

­ грошові кошти     

­ дебіторська 

заборгованість 

­ запаси і витрати  

інші активи                                                

 

119,7 

 

755,4 

1143,8 

1,8 

 

123,7 

 

509,1 

2449,7 

36,5 

 

41 

 

621 

3013 

432 

 

325 

 

2097 

4889 

3 

Разом: 2020,7 3119 4107 7314 

Баланс 11281,8 15874,1 16995 20180 

Пасив 
2012  

рік 

2013  

рік 

2014 рік 2015рік 

1.Капітал і резерви: 

­ статутний капітал     

­ додатковий капітал     

­ резервний капітал   

­ нерозподілений 

прибуток (збиток)                     

 

3000 

    8558 

100 

 

1589,2 

 

3000 

    8558 

100 

 

3061,3 

 

4000 

    8558 

100 

 

3104 

 

4000 

8558 

100 

 

6618 

Разом: 10569,2 14719 15762 19276 

2.Позикові засоби:     

­ довгострокові   

­ короткострокові, 

всього,  

в т. ч. кредиторська 

заборгованість 

 

 

 

712,5 

 

612,5 

 

 

 

1155,1 

 

655,1 

 

 

 

1233 

 

296 

 

 

 

904 

 

254 

Разом: 712,5 1155,1 1233 904 

Баланс 11281,8 15874,1 16995 20180 

 

 

 

 



 

Таблиця 2.3 

Горизонтальний аналіз «Звіту про фінансові результати» 

 

Показники   

Код 

рядка 

2017  

рік 

2018  

рік 

2019 

рік 

2020 

рік 

Абсол. 

відх-ня, 

тис. грн. 

Доход (виручка) від 

реалізації продукції 

(товарів, робіт, послуг) 

 

 

 

010 

 

 

5720,2 

 

 

8404 

 

 

12684 

 

 

17475 

 

 

11754,8 

Податок на додану 

вартість 

 

015 

 

953,4 

 

1401 

 

2114 

 

2912 

 

1958,6 

Чистий доход (виручка) 

від реалізації продукції 

(товарів, робіт, послуг) 

 

 

035 

 

 

4766,8 

 

 

7003 

 

 

10570 

 

 

14563 

 

 

9796,2 

Собівартість 

реалізованої продукції 

 

040 

 

3985,0 

 

4181 

 

7813 

 

13172 

 

9187 

Валовий:     прибуток 
050 781,8 2822 2757 1391 609,2 

                     збиток 
055 - - - - - 

Інші операційні доходи 
060 494,7 2166 1036 4262 3767,3 

Дохід від первісного 

визнання біологічних 

активів 

 

 

061 

 

 

- 

 

 

1486 

 

 

273 

 

 

3040 

 

 

1554 

Адміністративні 

витрати 

 

070 

 

503,4 

 

1029 

 

1201 

 

1246 

 

742,6 

Витрати на збут 

 

080 - - - - - 

Інші операційні витрати 

 

090 257,1 2333 891 540 282,9 

Фінансові результати 

від операційної 

діяльності:   прибуток 

 

 

100 

 

 

516,0 

 

 

1626 

 

 

1701 

 

 

3867 

 

 

3351 

      збиток 105 - - - - - 

Інші доходи 130 - 1 - - -1 

Фінансові витрати 140 107,9 65 219 284 176,1 

Інші витрати 

 

160 1,5 68 28 5 3,5 



 

                                                                                             Продовження табл.. 2.3 

Фінан. рез-ти від звич. 

діял-ті до оподат-ня: 

      прибуток 

 

 

170 

 

 

419,8 

 

 

1511 

 

 

1463 

 

 

3578 

 

 

3158,2 

      збиток 175 - - - - - 

Податок на прибуток 

від звичайної діяльності 

 

180 

 

- 

 

39 

 

270 

 

71 

 

32 

Фінансові результати 

від звичайної 

діяльності:   прибуток 

 

 

190 

 

 

419,8 

 

 

1472 

 

 

1193 

 

 

3507 

 

 

3087,2 

      збиток 195 - - - - - 

Надзвичайні доходи 200 - - - 7 7 

Чистий:        прибуток  220 419,8 1472 1193 3514 3094,2 

         збиток 225 - - - - - 

 

Динаміка темпів зростання прибутку підприємства в 2017-2020 роках 

наведена на рис. 2.1. 

 

 

 

Рис. 2.1. Динаміка темпів зростання прибутку підприємства в 2017-

2020 роках 
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Аналіз динаміки балансового прибутку, темпів його приросту в 

зіставленні з динамікою величини і приросту чистого прибутку представлені 

на рис. 2.2.  

 

Рис. 2.2. Динаміка зростання балансового та чистого прибутків 

підприємства в 2017-2020 роках 

Також одним із поширених методів аналізу фінансового стану 

підприємства є розрахунок фінансових коефіцієнтів. 

Фінансові коефіцієнти відображають фінансові пропорції між різними 

статтями звітності. Для фінансового менеджера фінансові коефіцієнти мають 

особливе значення, оскільки вони є основою для оцінки його діяльності 

зовнішніми користувачами звітності, найчастіше акціонерами й кредиторами.  

Основні фінансові коефіцієнти можна об’єднати в 5 груп. А саме: 

­ коефіцієнти структури капіталу; 

­ коефіцієнти платоспроможності; 

­ коефіцієнти ділової активності; 

­ коефіцієнти рентабельності; 

­ коефіцієнти ринкової активності. 

Порядок розрахунку та характеристика коефіцієнтів структури капіталу 

наведено в таблиці 2.4. 
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Таблиця 2.4 

Коефіцієнти структури капіталу 

Назва 

коефіцієнта 

Порядок 

розрахунку 

Норма-

тив 

Характеристика 

Коефіцієнт 

автономії 
ВБ

ВК
 > 0,5 Зростання коефіцієнта свідчить про 

збільшення фінансової незалежності 

підприємства, зниження ризику 

фінансової скрути в майбутні періоди, 

підвищує гарантії погашення 

підприємством своїх зобов'язань. 

Коефіцієнт 

маневреності 
ВК

НАВК 
 > 0,2 Високе значення коефіцієнта позитивно 

характеризує фінансовий стан 

підприємства. 

Чистий 

робочий 

капітал 

(ЧРК) 

ПППА   Наявність чистого робочого капіталу 

свідчить про те, що підприємство здатне 

не тільки сплатити поточні борги, але 

має в своєму розпорядженні фінансові 

ресурси для розширення діяльності і 

здійснення інвестицій. 

Коефіцієнт 

фінансової 

стійкості 

(КФУ) 

ВБ

ДПВК 
 > 0,7 Показує питому вагу всіх джерел засобів 

у загальній вартості майна, що 

підприємство може використовувати у 

своїй поточній діяльності без збитку для 

кредиторів. 

ВК – власний капітал підприємства; 

ВБ – валюта балансу; 

НА – необоротні активи підприємства; 

ПА – поточні (оборотні) активи підприємства; 

ПП – поточні пасиви (зобов’язання) підприємства; 

ДП – довгострокові пасиви. 



 

Розрахунок коефіцієнтів платоспроможності здійснюється за даними 

балансу підприємства. Аналіз платоспроможності характеризує структуру 

джерел фінансування ресурсів підприємства, ступінь фінансової стійкості і 

незалежності підприємства від зовнішніх джерел фінансування діяльності. 

Аналіз ліквідності активів підприємства допомагає визначити можливість 

покриття зобов'язань підприємства його активами, строк перетворення яких у 

грошові кошти відповідає строку погашення зобов'язань. 

Коефіцієнти платоспроможності наведені в таблиці 2.5. 

 Зниження значення ліквідності найчастіше говорить про загальне 

погіршення ситуації з забезпеченістю оборотними коштами і про 

необхідність серйозних заходів для керування ними. 

Ефективність управління підприємством визначається темпами 

прискорення обертання ресурсів, що повинно знаходити своє відображення у 

зростанні відповідних показників. 

 Нормативного значення показників не має, але чим швидше 

обертаються ресурси підприємства, тим краще. 

 Підвищення обертання ресурсів є, поряд з високою прибутковістю 

другим важелем підвищення фінансового благополуччя підприємства. 

Низький рівень коефіцієнтів обертання активів може свідчити про 

недостатню завантаженість та низьку ефективність експлуатації виробничих 

потужностей, зростання дебіторської заборгованості та запасів. 

Аналіз ділової активності підприємства здійснюється шляхом 

розрахунку таких основних показників (коефіцієнтів):  

­ коефіцієнта оборотності активів;  

­ коефіцієнта оборотності кредиторської заборгованості;  

­ коефіцієнта оборотності запасів;  

­ коефіцієнта оборотності власного капіталу.  

 

 

 



 

Таблиця 2.5 

Коефіцієнти платоспроможності 

Назва 

 коефіцієнта 

Порядок 

розрахунку 

Норма- 

тив 

Характеристика 

Коефіцієнт 

загальної 

ліквідності 

ПП

ПА
 > 2 Встановлює у якій кратності сума 

ліквідних активів покриває суму 

короткострокових зобов'язань.  

Коефіцієнт 

термінової 

ліквідності 

ПП

ЗПА 
 > 1 Відображає прогнозні платіжні 

можливості підприємства за умови 

своєчасного проведення 

розрахунків з дебіторами. 

Коефіцієнт 

абсолютної 

ліквідності 

ПП

ГК
 Близько 

 0,2 

Показує частину короткострокової 

заборгованості, яку підприємство 

може погасити миттєво. 

Коефіцієнт 

платоспромож

ності (КСПС) 

ДППП

ПА


 > 2 Показує здатність підприємства 

погасити усі  свої зобов'язаннях 

Коефіцієнт 

фінансової 

залежності 

 (КФЗ) 

ВК

ПК
  Характеризує залежність 

підприємства від зовнішніх позик і 

показує, скільки позикових засобів 

приходиться на 1 грн. власних 

коштів. 

ПА – поточні (оборотні) активи підприємства; 

ПП – поточні пасиви (зобов’язання) підприємства; 

З – запаси підприємства; 

ГК – грошові кошти; 

ВК – власний капітал підприємства; 

ДП – довгострокові пасиви; 

ПК – позиковий капітал; 

ВК – власний капітал. 



 

Коефіцієнти ділової активності представлена в таблиці 2.6. 

Таблиця 2.6 

Характеристика коефіцієнтів ділової активності 

Назва  

коефіцієнта 

Порядок 

розрахунку 

Характеристика 

Оборотність 

активів 
А

ВР
 Визначає швидкість обороту всього 

капіталу підприємства, потенціал компанії 

по одержанню доходу при існуючих 

інвестиціях і структурі капіталу. 

Оборотність 

власного капіталу 
ВК

ВР
 Показує ефективність використання 

власного капіталу підприємства. 

Зростання даного показника свідчить про 

достатню швидкість обертання фінансових 

ресурсів і тенденцію до її збільшення. 

Оборотність 

кредиторської 

заборгованості 

КЗ

СРП
 Показує розширення або зниження 

комерційного кредиту, що надається 

підприємству. Зростання означає 

збільшення швидкості оплати 

заборгованості підприємства, зниження - 

зростання покупок в кредит. 

Оборотність запасів 
З

СРП
 Визначає кількість днів із середнім рівнем 

продажів, на яке вистачить існуючого 

рівня запасів при збереженні їхньої 

структури. 

ВР – виручка від реалізації продуції; 

А – активи підприємства; 

ВК – власний капітал підприємства; 

СРП – собівартість реалізованої продукції; 

КЗ – кредиторська заборгованість; 

З – запаси підприємства. 



 

Коефіцієнти рентабельності – це система показників, які 

характеризують здатність підприємства створювати необхідний прибуток в 

процесі своєї господарської діяльності.  

Аналіз рентабельності роботи підприємства дозволяє визначити 

загальну ефективність вкладення коштів у підприємство та раціональність 

їхнього використання. Він здійснюється шляхом розрахунку таких основних 

показників, як: рентабельність продажів; рентабельність активів; 

рентабельність власного капіталу(таблиця 2.7). 

Таблиця 2.7 

Коефіцієнти рентабельності 

Назва  

коефіцієнта 

Порядок 

розрахунку 

Характеристика 

Рентабельність  

активів 
А

ЧП
 Показує ефективність використання всього 

майна підприємства. Зниження свідчить 

про зменшення попиту на продукцію 

підприємства і перенакопичення активів. 

Рентабельність  

власного капіталу 
ВК

ЧП
 Показує ефективність використання 

власного капіталу. Визначається 

отриманий чистий прибуток як відсоток 

від власного капіталу. Являє собою 

відсоток від прибутку, який одержують 

акціонери. 

Рентабельність 

реалізації 
ВР

ЧП
 Показує, скільки прибутку доводиться на 

одиницю реалізованої продукції. 

Зменшення свідчить про зниження попиту 

на продукцію підприємства. 

ЧП – чистий прибуток підприємства; 

А – активи підприємства; 

ВК – власний капітал підприємства; 

ВР – виручка від реалізації продукції. 



 

Показники даної групи коефіцієнтів дають уявлення про те, наскільки 

ефективно підприємство здійснює свою діяльність, контролює витрати на 

виробництво і реалізацію продукції, і який чистий прибуток при цьому 

отримує. Нормативного значення для коефіцієнтів рентабельності не існує, 

але є загальне правило, чим вище значення коефіцієнту, тим краще. 

Збільшення коефіцієнту протягом звітного періоду свідчить про покращання 

результатів діяльності підприємства, зменшення – про погіршення. 

Порівняння з середньогалузевими показниками дозволяє визначити місце 

підприємства серед інших підприємств галузі.  

Результати розрахунку фінансових коефіцієнтів для підприємства  

представлені в таблиці 2.8. 

                                                                                                    Таблиця 2.8 

Значення фінансових коефіцієнтів підприємства 

 Показники Рекоменд. 

значення 

Аналізований період, роки 

2017  2018  2019  2020  

1 2 3 4 5 6 

1. Коефіцієнти структури капіталу: 

­ коефіцієнт автономії > 0,5 0,94 0,93 0,93 0,96 

­ коефіцієнт маневреності > 0,2 0,12 0,13 0,18 0,33 

­ чистий робочий капітал 

(ЧРК) 

 

 

 

1308,2 

 

1948,4 

 

2442,0 

 

6407,0 

­ коефіцієнт фінансової 

стійкості (КФУ) 

 

> 0,7 

 

0,94 

 

0,93 

 

0,93 

 

0,96 

2. Показники платоспроможності: 

­ коефіцієнт загальної 

ліквідності 

 

> 2 

 

2,84 

 

2,69 

 

2,98 

 

8,09 

­ коефіцієнт термінової 

ліквідності 

­  

 

> 1 

 

1,23 

 

0,56 

 

0,54 

 

2,68 



 

                                                                                           Продовження табл.2.8 

­ коефіцієнт абсолютної 

ліквідності 

близько 

0,2 

 

0,17 

 

0,12 

 

0,03 

 

0,36 

­ коефіцієнт 

платоспроможності (КСПС) 

 

> 2 

 

2,84 

 

2,69 

 

2,98 

 

8,09 

­ коефіцієнт фінансової 

залежності (КФЗ) 

 

 

 

0,07 

 

0,08 

 

0,08 

 

0,05 

3. Коефіцієнти ділової активності: 

­ оборотність активів  0,51 0,53 0,75 0,87 

­ оборотність власного 

капіталу 

  

0,54 

 

0,57 

 

0,8 

 

0,91 

­ оборотність 

кредиторської 

заборгованості 

  

5,59 

 

3,62 

 

6,34 

 

14,6 

­ оборотність запасів  3,48 1,71 2,59 2,69 

4. Коефіцієнти рентабельності, %: 

­ рентабельність активів  3,7 9,3 7,0 17,4 

­ рентабельність власного 

капіталу 

  

4,0 

 

10,0 

 

7,6 

 

18,2 

­ рентабельність реалізації  7,3 17,5 9,4 20,1 

 

Динаміка змін показників даних фінансових коефіцієнтів на протязі 

досліджуваного періоду  зображена на нижче приведених рисунках 2.3-2.7. 

 

 

 

 

 

 

 



 

 

 

Рис. 2.3.Динаміка зміни показників коефіцієнтів структури капіталу за 

2017-2020 роки 

 

 

 

Рис. 2.4. Динаміка зміни показників чистого робочого капіталу 
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Рис.  2.5. Динаміка зміни показників платоспроможності 

 

 

Рис.  2.6. Динаміка зміни показників коефіцієнтів ділової активності 

підприємства за 2017-2020 роки 
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Рис.  2.7. Динаміка зміни показників коефіцієнтів рентабельності за 

2017-2020 роки 

 

Як видно з попередніх розрахунків  підприємство знаходиться в 

стабільному фінансовому стані. Високий рівень коефіцієнту автономіі (від 

0.94 в 2017 році до 0.96 в 2020 році) показує, що підприємство веде свій 

бізнес в основному за рахунок власного капіталу.  

Високі показники  ліквідності (загальної від 2.84 у 2017 році до 8.09 у 

2020 році; термінової – від 1.23 у 2017 році до 2.68 у 2020 році) показують 

здатність підприємства розрахуватись по своїм короткостроковим боргам. 

 Рентабельність підприємства також має позитивну тенденцію до 

збільшення. Так, рентабельність активів підприємства збільшилась від 3.7% у 

2017 році до 17.4% у 2020 році. Рентабельність капіталу за цей же період 

збільшилась від 4.0% до 18.2%. 

Одним із важливих етапів аналізу фінансового стану підприємства є 

визначення рівня загрози банкрутства. 

Під банкрутством підприємства розуміється нездатність підприємства 

задовольнити вимоги кредиторів по оплаті товарів, робіт та послуг, 

включаючи неможливість забезпечити обов'язкові платежі в бюджет, у 
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позабюджетні фонди в зв'язку з незадовільною структурою балансу 

боржника. 

Сучасна економічна наука має у своєму арсеналі велику кількість 

різноманітних прийомів і методів прогнозування фінансових показників. Для 

оцінки  ймовірності банкрутства даного підприємства використаємо один з 

основних підходів прогнозування фінансового стану з позиції можливого 

банкрутства – розрахунок індексу кредитоспроможності – критерія Альтмана 

(Z-рахунок Альтмана). 

Індекс Альтмана являє собою функцію від деяких показників, що 

характеризують економічний потенціал підприємства і результати його 

роботи за минулий період. Загалом індекс кредитоспроможності (Z) має 

наступний вигляд: 

      KKKKKZ
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Критичне значення Z = 2,675. Із цим значенням порівнюється 

розрахункове значення Z для конкретного підприємства. Якщо Z < 2,675, 



 

підприємству в найближчі два-три роки загрожує банкрутство; якщо Z > 

2,675, це свідчить про сталий фінансовий стан підприємства. 

Таблиця 2.9 

Результати розрахунку показників індексу кредитоспроможності 

Показники 2017 рік 2018 рік 2019 рік 2020 рік 

1 2 3 4 5 

К1 0,037 0,095 0,09 0,18 

1 2 3 4 5 

К2 0,51 0,53 0,75 0,87 

К3 14,8 12,7 12,8 21,3 

К4 0,14 0,19 0,18 0,33 

К5 0,12 0,12 0,17 0,32 

Індекс Альтмана (Z) 9,85 10,2 9,18 15,09 

 

 

Висновки за розділом 2 

 

Головною метою аналізу фінансового стану є своєчасне виявлення та 

усунення недоліків у фінансовій діяльності підприємства, пошук резервів 

зміцнення фінансового стану підприємства та його платоспроможності. 

Об'єктом дослідження в дипломній роботі виступає агропідприємство, 

самостійно господарюючий суб'єкт, який організований у відповідності з 

чинним законодавством України, тобто є юридичною особою, займається 

підприємницькою діяльністю і функціонує на принципах комерційного 

розрахунку.  

За досліджуваний період  загальна вартість майна підприємства 

збільшилась на 8898 тис. грн. або на 78,9%, що говорить про збільшення 

господарського обороту підприємства. У складі активів доля основних 



 

засобів та інших необоротних активів збільшилась на 3604,9 тис. грн. (39%), 

що є результатом вкладання коштів у розвиток виробництва, покращення 

умов виробничого процесу. Оборотні активи в 2017-2020 роках збільшились 

на 5293,3 тис. грн. (262%). Найбільшу питому вагу в зростанні оборотних 

активів на кінець 2020 року займають товари, що є результатом затовареності 

ринку збуту та зниження попиту на продукцію підприємства. 

У порівнянні з 2019 роком на підприємстві відбулося значне 

збільшення поточної дебіторської заборгованості (більше ніж в 3 рази), 

зокрема із збільшенням розрахунків за товари, роботи, послуги на 1476 тис. 

грн. (238%), що є наслідком погіршення розрахункової дисципліни та 

негативно впливає на рівень платоспроможності підприємства. Наявність 

заборгованості дебіторів спричиняє фінансові труднощі, оскільки 

підприємство відчуває недолік фінансових ресурсів для придбання 

виробничих запасів, виплати заробітної плати та інше.  

Відносно визначення стану основних джерел фінансування діяльності 

підприємства можна сказати, що структура капіталу є досить позитивною, і 

складає відповідно 95,5% власного та 4,5% позикового капіталів. Розмір 

нерозподіленого прибутку в 2020 році у порівнянні з 2019 роком збільшився 

на 113% (3514 тис. грн.), що свідчить про ефективність використання майна 

підприємства. Довгострокових зобов’язань підприємство не має. Кредитна 

заборгованість за товари, роботи та послуги є незначною, і на протязі 

досліджуваного періоду спостерігається тенденція до зменшення (на 88%). 

Позитивним явищем для підприємства є значне зменшення суми 

короткострокових банківських кредитів (майже на 31%), що є наслідком 

наявності коштів на розрахункових рахунках, зменшення витрат 

підприємства на придбання товарів, тощо. 

Незважаючи на те, що підприємство має певну залежність від 

зовнішніх інвесторів та кредиторів, водночас це є свідченням досить 

продуманої та доволі ефективної стратегії, адже підприємство розвивається, і 

є фінансово досить стійким з позиції забезпечення власними коштами. 



 

Аналізуючи динаміку темпів зростання прибутку підприємства  

необхідно відмітити, що підприємство працює досить продуктивно. 

Спостерігається позитивна динаміка зростання показників фінансових 

результатів підприємства. Єдиним негативним моментом в його діяльності є 

зниження темпів зростання валового прибутку підприємства. Зростання 

частки чистого прибутку в балансовому свідчить про оптимальну величину  

податків, що сплачуються, зацікавленості підприємства в результатах роботи 

та ефективному господарюванні. 

Результати розрахунку коефіцієнтів структури капіталу свідчить про 

те, що підприємство має досить високий рівень фінансової незалежності та є 

фінансово стійким (загальна сума капіталу на 96 % сформована за рахунок 

власник коштів). Поліпшення значення коефіцієнта маневреності власного 

капіталу свідчить про те, що в обороті знаходиться достатня частина 

власного оборотного капіталу, яким можна вільно маневрувати. 

Протягом 2019-2020 років  показник чистого робочого капіталу зріс на 

3965 тис. грн. (162%), що є результатом збільшення поточних активів 

підприємства та зменшення його короткострокових зобов’язань. Загалом, 

наявність чистого робочого капіталу свідчить про те, що підприємство здатне 

не тільки сплатити короткострокові зобов’язання, але й має фінансові 

ресурси для розширення діяльності і здійснення інвестицій. 

За результатами проведеного аналізу коефіцієнтів платоспроможності 

можна  зробити висновок, що підприємства має досить задовільні показники 

фінансової діяльності. Тобто у підприємства вистачає оборотних коштів для 

погашення короткострокових зобов’язань, що водночас свідчить про 

нормальну структуру капіталу. Підвищення цих показників є позитивним 

явищем для діяльності підприємства, і свідчить про покрашення фінансового 

стану  за результатами фінансово-господарської діяльності 2020 року. 

Коефіцієнт платоспроможності значно перевищує критичне значення, 

тобто дане підприємство є платоспроможним, і в стані розплатитися  зі 

своїми боргами.  



 

Отримані результати розрахунку коефіцієнтів рентабельності, свідчать 

про те, що підприємство є досить рентабельним, тобто порівняно ефективно 

працює та використовує свої ресурси. Незважаючи на те, що протягом 

звітного періоду  спостерігається коливання рівня рентабельності, всі 

показники позитивні, що є дуже добре для діяльності підприємства. На 

кінець 2020 року спостерігається значна тенденція їх покращення. Чиста 

рентабельність продажу є задовільною, тобто товариство отримує прибуток 

від продажу, хоча в 2019 році він дещо зменшився. Рентабельність власного 

капіталу зростає, в результаті чого дохід від кожної інвестованої власниками 

капіталу гривні зростає. Збільшення рентабельності активів є результатом 

ефективного використання активів підприємства для отримання прибутку. 

Що стосується оцінки  ймовірності банкрутства даного підприємства, 

необхідно відмітити, що значення показника Z з 2017 по 2020 роки 

перевищує критичне значення (2,675), тобто підприємство має сталий 

фінансовий стан (дуже низька ймовірність банкрутства).  

Як бачимо з проведеного аналізу підприємство має досить задовільні 

результати фінансової діяльності. Однак для подальшого поліпшення 

фінансового стану підприємства та його розвитку пропонуються введення  в 

експлуатацію нового устаткування – зерносушильної камери та інших 

інвестиційних проектів.Оцінка ефективності цих інвестиційних проектів 

дозволить визначити доцільність  та ефективність їх впровадження. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

РОЗДІЛ 3 

РОЗРОБКА ЗАХОДІВ ЩОДО ПІДВИЩЕННЯ РЕНТАБЕЛЬНОСТІ РОБОТИ 

ПІДПРИЄМСТВА 

 

 3.1. Обґрунтування ефективної політики розвитку підприємства  

 

В умовах ринкової економіки при значному рівні конкуренції 

підприємство може виживати завдяки наявності та формуванню 

конкурентних переваг. Формування цих переваг відбувається завдяки 

впровадженню та реалізації базових стратегій розвитку підприємства на 

основі розробки виваженої фінансово - інвестиційної політики.  

Сучасний розвиток підприємства обумовлений економічними законами 

і тісно пов’язаний з закономірностями соціально-економічного становища 

України.  

В ринкових умовах стабільний розвиток підприємств залежить від 

повного задоволення споживачів шляхом успішної реалізації товарів, 

продукції та послуг. При цьому підприємство як соціально-економічна 

система, з одного боку, прагне вижити і мати стабільне становище, а з 

другого – прагне розвиватися, самовдосконалюватися, підвищуваьт 

ефективність своєї роботи. 

 Фактори пiдвищення рентабельностi роботи пiдприємства подiляються 

на: зовнiшнi  

- ринковi – ефективна реклама;  

- адмiнiстративнi – системи оподаткування, регламентуючi постанови i т.i.; 

 -зовнiшньо-економiчнi – змiна цiн i тарифiв; 

та внутрiшнi: 

- матерiально- технiчнi – реконструкцiя, впровадження iнвестицiйних 

проектiв, бiльш повне використання iснуючих потужностей i т.i.;  

- фiнансовi – цiнове регулювання; аналiз, пошук i вибiр рацiональних 

джерел фiнансування подальшої дiяльностi пiдприємства, в тому числi i на 



 

фiнансових ринках; вибiр форм розрахункiв; вкладання вiльних грошових 

коштiв в рiзнi фiнансовi iнструменти; 

-  органiзацiйнi – розробка стратегiї i поточних заходiв щодо досягнення 

стратегiчних цiлей;  

- трудовi – пiдвищення квалiфiкацiй кадрiв, що дозволить оптимiзувати 

структуру i чисельнiсть працiвникiв пiдприємства, пiдвищити 

продуктивнiсть їх працi i, таким чином, скоротити витрати на виробництво 

продукцiї ). 

  

 

3.2. Заходи щодо пiдвищення рентабельностi роботи пiдприємства 

 

3.2.1  Впровадження нового обладнання -зерносушарки  

 

Одним із запропонованих інвестиційних проектів  є придбання та 

ведення в експлуатацію зерносушарки типу А1-ДСП-50, що дозволить 

розширити обсяги надання послуг в сфері сушки та зберігання 

сільськогосподарських культур. 

Фінансування придбання нового устаткування (зерносушарки типу А1-

ДСП-50) для розширення діяльності підприємства передбачено здійснити за 

рахунок використання частки нерозподіленого прибутку підприємства. 

Зерносушарка А1-ДСП-50 є установкою відкритого типа з 

двоступінчатим режимом сушки і складається з 2 паралельно працюючих 

сушильних шахт із збірних металевих конструкцій. Її продуктивність до 50 

тонн зерна за годину.  

Зерносушарка призначена для зниження вологості зерна до величини, 

що забезпечує тривале зберігання зерна. Її застосовують на 

хлібоприймальних підприємствах і встановлюють на потокових лініях 

прийому, очищення і відвантаження зерна, а також біля елеваторів і складів. 

Вона відноситься до зерносушарок шахтного типа, тобто сушка зерна, що 



 

розсипається через секції, відбувається завдяки подачі потоків гарячого 

повітря через короби секцій.  

Дана зерносушарка може працювати самостійно або в технологічній 

лінії із завантажувальною ванною.  

Серед основних переваг, якими володіють зерносушарки типу А1-

ДСП-50, можна виділити наступні: проста конструкція і обслуговування; 

зняття вологості з матеріалу, що сушиться для досягнення необхідних 

параметрів; велика економічна рентабельність. 

Технічні характеристики зерносушарки наведені в таблиці 3.1. 

Таблиця 3.1 

 Технічні характеристики зерносушарки А1-ДСП-50 

Технічні характеристики Показники 

Продуктивність, тонни/години 50 

Зниження вологості, % 6 

Кількість шахт, шт.  2 

Об'єм зерна в сушильній камері, м3 53,9 

Маса зерна в сушильній камері, т 26,6 

Об'єм зерна в камері охолод-ня, м3 17,1 

Маса зерна в камері охолоджування,т 12,8 

Час перебування зерна в камері, хв.: - сушильній 

                                             - охолоджування 

51 

24 

Годинна витрата умовного палива, кг/планова тонна 14,28 

Встановлена потужність, кВт 125 

Габаритні розміри, м 16 х 8,4 х 18,7 

Маса, кг 39800 

 

Вартість зерносушарки типу А1-ДСП-50 на ВАТ «Карлівський 

машинобудівний завод», який являється єдиним виробником подібного 

устаткування на території України (Полтавська область) становить 1087500 

грн. Крім затрат на придбання зерносушарки, підприємство також матиме 



 

додаткові витрати, пов’язані з будівництвом майданчика для розміщення 

устаткування, його транспортуванням із заводу-виробника на підприємство, 

збором  та обслуговуванням зерносушарки. 

Сировиною для фнкціонування зерносушарки типу А1-ДСП-50 є 

природний газ. Економія природного газу на зерносушарці А1-ДСП-50 в 

порівнянні з аналогами зерносушарок вітчизняного виробництва складає – 

60%. 

Необхідний обсяг природного газу для сушіння зерна в кількісному та 

вартісному вираженні визначаємо за допомогою наступних даних: 

-продуктивність зерносушарки, т/год = 30 тонн; 

-обсяг природного газу, потрібний для сушки 1 т зерна, м3/т = 5,45 м3; 

-вартість 1 м3 природного газу, грн./м3  - 3,68 грн.; 

-середній термін роботи зерносушарки на добу = 16 годин. 

Основний період функціонування устаткування припадає на  такі 

місяця, як липень-жовтень, тобто зерносушарка в році працює в середньому 

123 дні.Очікувані витрати підприємства на сировину, пов’язані з 

функціонуванням зерносушарки представлені в таблиці 3.2. 

Таблиця 3.2 

 Очікувані витрати, пов’язані з функціонуванням зерносушарки, грн. 

Період розрахунку Необхідний обсяг 

сировини, м3 

Сума витрат, грн. 

Година 310 601,6 

Доба 4960 9622,4 

Місяць 148800 288672 

Загальний період функціонування 

(липень-жовтень) 

 

610080 

 

1183555,2 

 

Крім необхідного устаткування та сировини відповідно буде потреба в 

працівниках. Для успішного функціонування на зерносушарці  повинно 



 

працювати 6 чоловік в дві зміни,  кожна з яких триватиме 8 годин. Перелік 

працюючих та розмір їх заробітку наведені в таблиці 3.3. 

Таблиця 3.3 

 Розрахунок  ФЗП працівників зерносушарки 

Професія, 

спеціальність 

Кількість 

працюючих 

Оклад,  

грн. 

Нарахування  

на ЗП, грн. 

(ЄСВ=22%) 

Загальна сума 

ЗП, грн. 

Оператор 2 7700 1694 18 788 

Апаратник по 

обробці зерна 

 

2 

 

6700 

 

1474 

 

16 348 

Підсобники 2 5500 1210 13 420 

Разом: 6 9880  12054/48556 

 

Розмір загальних витрат, пов’язаних з придбанням зерносушарки типу 

А1-ДСП-50 наведений в таблиці 3.4. 

Таблиця 3.4 

 Загальні витрати, необхідні для купівлі зерносушарки, грн. 

Призначення витрат Сума витрат, грн. 

Первісні витрати:  

Вартість устаткування 1087500 

Будівництво майданчика для зерносушарки 23000 

Транспортування устаткування 2430 

Збір зерносушарки 4720 

Всього первісних витрат, грн.: 1 117 650 

Поточні витрати:  

Очікувані витрати на виробництво (на місяць, грн.) 288672 

Необхідний обсяг ФЗП (на місяць, грн.) 12054/48556 

Всього поточних витрат, грн.: 300726/337228 

Орієнтовно вартість просушки зерна за допомогою зерносушарки типу 

А1-ДСП-50 в середньому буде складати 22,69 грн. за тонну (планова 

собівартість знаходиться на рівні 60%) з подальшим зростанням на 3-5%.  



 

Прогнозний обсяг виробництва зерносушарки на 2021-2023 роки в 

сезонний період (липень-жовтень) при умовах функціонування її на повну 

потужність наведено в таблиці 3.5. 

Таблиця 3.5  

 Прогнозний обсяг виробництва зерносушарки на 2021-2023 роки 

Період 

функціонування 

2021 рік 2022 рік 2023 рік 

Обсяг, т. Ціна, 

грн. 

Обсяг, т. Ціна, 

грн. 

Обсяг, т. Ціна, 

грн. 

Липень 24800 22,69 24800 23,47 24800 24,64 

Серпень 24800 22,69 24800 23,47 24800 24,64 

Вересень 24000 22,69 24000 23,47 24000 24,64 

Жовтень 24800 22,69 24800 23,47 24800 24,64 

Загальний обсяг 

послуг, грн. 2232696 2309448 2424576 

 

В цілому за перший рік роботи зерносушарки обсяг наданих послуг має 

становити 2232696 гривень, за другий рік – 2309448 гривень, а за третій – 

2424576 грн. 

Дані про загальний обсяг наданих послуг використані для складання 

плану доходів і витрат підприємства  в результаті придбання зерносушарки 

А1-ДСП-50 за відповідні роки її функціонування (табл. 3.6). 

Таблиця 3.6  

План доходів і витрат придбання зерносушарки А1-ДСП-50 

підприємством за 2021-2023 роки, грн. 

Показник 2021 рік 2022 рік 2023 рік 

Загальний обсяг послуг 2232696 2309448 2424576 

Собівартість наданих послуг 1339618 1385669 1454746 

Валовий прибуток 893078 923779 969830 

Податок з прибутку 223270 230945 242458 

Чистий прибуток 669809 692834 727373 

 

За показниками таблиці 3.6 необхідно відмітити, що в 2021 році 

валовий прибуток очікується у розмірі 893078 гривен, а чистий прибуток – 

669809 гривен. У наступних роках ці показники зростають. Відповідно 

валовий прибуток до 923779,0 та 969830,0 гривен у 2023 році, а чистий 



 

прибуток – до 692834,0 і 727373,0 гривен у 2023 році. Значне збільшення 

прибутку може бути результатом зростання попиту на даний вид послуг та 

зниженням собівартості в результаті економії природного газу під час роботи 

зерносушарки даного типу. 

Найважливішим завданням підприємства  при реалізації інвестиційного 

проекту є оцінювання ефективності та доцільності запланованих 

капіталовкладень (інвестицій) в проект придбання нового устаткування з 

метою оцінки перспектив його прибутковості й окупності. 

        Найчастіше використовуються такі показники: чистий потік грошових 

засобів; період окупності інвестицій, чиста (нетто) теперішня вартість; 

внутрішня ставка (норма) доходу; індекс прибутковості [22,35]. 

         1. Чистий (нетто) потік грошових засобів — це різниця між очікуваними 

надходженнями за певний період та видатками. 

        Чистий (нетто) потоком грошових засобів від проекту (NCF) є потік, що 

визначається наступним чином: NCF-прибуток нетто проекту + амор-

тизаційні відрахунки. 

        Інтерпретуючи економічну сутність чистого (нетто) потоку грошових 

інвестиційних доходів, можна стверджувати, що він складається з тих 

грошей, котрими можна вільно розпоряджатися в окремі роки аналізованого 

періоду (призначаючи їх на реінвестування в даній фірмі для іншого виду 

інвестиції, наприклад, на купівлю цінних паперів чи інші реальні інвестиції). 

        2. Період окупності інвестицій — це кількість років, що необхідно для 

компенсації видатків, вкладених у реалізацію проекту, доходами, 

одержаними за період його експлуатації. 

        Для його розрахунку використовується наступний вираз: період 

окупності = періоди до повної компенсації вкладень + неповернений залишок 

на початок наступного періоду, поділений на чистий (нетто) потік доходів 

протягом наступного за ним періоду. 

        3. Чиста (нетто) теперішня вартість дозволяє враховувати чинник часу і 

зберігається з інтересами власників компаній (фірм). Якщо теперішня (нетто) 



 

вартість інвестиційного проекту є додатньою, то можливе зростання вартості 

фірми і внаслідок цього зростання майбутнього становища, який посідають 

власники фірми. 

 Теперішню (нетто) вартість інвестиційних проектів обчислюють за 

формулою: 
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де NPV — чиста (нетто) теперішня (поточна) вартість; 

CF1 — чистий (нетто) потік доходів (видатків) у t-му році; 

T — кількість розрахункових років; 

 r — норма (ставка) дисконту (з урахуванням ризиків та інфляції). 

 Внутрішня ставка (норма) доходу — це така норма відсотка (доходу), 

за якої теперішня вартість нетто розглядуваного інвестиційного проекту 

дорівнює нулеві.  Тобто внутрішня форма доходу є така норма дисконту (r) 

котра зрівнює дисконтований потік доходів (у грошовому виразі) з  

величиною інвестиційних витрат, за якої виконується умова : 
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де IRR — внутрішня норма доходу. 

        Згідно з цим критерієм до реалізації повинні бути допущені всі ті 

проекти, де розмір внутрішньої ставки доходу є більшим, ніж вартість 

капіталу, необхідного для фінансування цих інвестиційних проектів. 

        5. Індекс прибутковості — це показник, що дозволяє оцінювання 

розглядуваних інвестиційних проектів. Він виражається як відношення 

теперішньої вартості потоку доходів нетто, що будуть одержані, до 

теперішньої вартості потоку затрат, що необхідні для реалізації цього 

проекту, тобто : 
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де : 

КР — індекс прибутковості; 

CIF — потік грошових доходів нетто, що можуть бути отримані у випадку    

реалізації проекту (складається з прибутків та амортизаційних відрахувань);  

COF — витрати, необхідні для реалізації інвестиційного проекту; 

Т — розглядуваний період часу (роки);  

r — норма дисконту з урахуванням ризиків. 

   Внутрішня ставка прибутковості (ВСП) інвестиційного проекту 

За визначенням ВСП (internal rate of return — IRR) — це ставка, що 

досягається в разі, коли теперішня вартість майбутніх грошових потоків від 

інвестицій після оподаткування дорівнює теперішній вартості власне 

інвестицій. 

 Це можна передати таким рівнянням: 
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де IRR = r — внутрішня ставка прибутковості. При k = r ЧТВ = 0. 

ВСП враховує вартість грошей у часі і встановлює норму прибутковості 

інвестицій.  

Для того, щоб ухвалити рішення про відбір проекту, слід порівняти ВСП з 

необхідною ставкою прибутковості. Якщо остання є меншою від ВСП, то проект 

приймається. Під час ранжування проектів за критерієм ВСП перевага віддається 

тому, який має найбільшу ВСП. 

Розрахуємо наступні показники: 

­ період окупності інвестицій; 

­ чисту теперішню вартость проекту (NPV); 

­ внутрішню норму прибутку (IRR). 



 

Термін періоду окупності інвестиційних ресурсів  для даного 

інвестиційного проекту представлений в таблиці 3.7. 

Таблиця 3.7  

 Дисконтований період окупності інвестиційного проекту 

Період (рік) Грошові потоки Інвестиції, які не 

окуповуються 

0 0 -1 117 650 

1 (669809+54375)/(1+0.27)=570224 -547425 

2 (692834+54375)х 0.62=463270 -84156 

3 (727373+54375) х0.488=381493  

РАЗОМ 1414987  

 

Період окупності складає 2,22 року. 

Метод чистої теперішньої вартості розглядається як найприйнятніший 

критерій оцінки капітальних інвестицій.  

Величина чистої теперішньої вартості даного проекту (NPV)  при 

ставці дисконтування і=27%  складає: 

NPV = 1414987-1117650=297337 грн. 

При стаці дисконтування і=50% NPV =- 71 140 грн 

Від’ємне значення NPV вказує на те, що даний інвестиційний проект є 

збитковим, тобто його не доцільно рекомендувати до фінансування. 

Внутрішня норма прибутку для даного інвестиційного проекту 

дорівнює: 

 
 

Значення внутрішньої норми прибутку проекту свідчить про те, що 

даний проект  є економічно вигідним. 

Загальні показники по проекту №1 з впровадження нового обладнання 

зведені в табл.3.8. 

 

 

 

 



 

Таблиця 3.8  

Загальні показники 

 

Проект 

№1 

Виручка 

від 

реалізації, 

ггрн 

Капітальні 

витрати, 

грн 

Поточні 

витрати, 

грн 

Чистий 

прибуток, 

грн 

Період 

окупності, 

р.р. 

Внутрішня 

ставка 

доходності, 

% 

2232696 1087500 1339618 669809 2.22 45.56 

 

 

3.2.2 Впровадження обладнання для виробництва соняшникової олії 

 

Також одним із можливих проектів диверсифікації видів діяльності, 

спрямованих на освоєння виробництва нових видів товарів та послуг є 

розробка технологічної лінії з виробництва соняшникової олії, яка при 

успішній реалізації дозволить розширити виробництво та максимізувати 

прибуток підприємства. 

Соняшникова олія є важливим продуктом,  який використовується в 

харчуванні, тому вона користується дуже великим  попитом серед населення. 

Реалізацію соняшникової олії можна здійснювати через місцеві ринки і 

сільськогосподарські ярмарки. Для торгівлі в цих умовах можна продавати 

готову соняшникову олію на розлив. Також реалізовувати олію можна і для 

подальшої переробки. Основними споживачами у такому разі будуть 

виробники хліба, рибних консервів, випічки, кондитерських виробів тощо. 

Серед різних технологій отримання рослинної олії важливе місце 

займає механічний спосіб отримання олії, який складається з наступних 

етапів: очистка насіння від смітних домішок; обрушування насіння; розділ 

рушанки (відокремлення ядра від плодових та насінних оболонок); 

подрібнення насіння і ядра; вологотеплова  обробка м’ятки; видалення  олії 



 

шляхом пресування подрібненої маси; очищення олії за допомогою 

відстоювання та фільтрування. 

Для відкриття олійниці знадобиться приміщення розміром 300-350 м2: 

під виробництво – 100-150 м2, останнє – під складські приміщення для 

зберігання сировини і готової продукції. На території підприємства є подібна 

будівля, яка в даний час не використовується підприємством у виробничих 

цілях, і може стати приміщенням для олійниці. Вартість ремонту 

виробничого приміщення олійниці приблизно буде складати 175000 грн. 

Крім того, підприємству необхідно придбати відповідні транспортні 

засоби для транспортування сировини до олійниці та  соняшникової олії у 

пункти реалізації. Потрібна сума коштів для купівлі двох вантажних 

автомобілів, термін експлуатації яких на момент придбання складає 

приблизно 8-10 років, дорівнює 210 000 гривень. 

Перелік необхідного технологічного обладнання для виробництва 

соняшникової олії, яким повинна бути обладнана олійниця наведений в 

таблиці 3.9. 

Таблиця 3.9  

Необхідне технологічне обладнання 

Найменування Кількість, шт. Потужність, т/добу                      

Бункер завантажувальний 1 150 

Сепаратор ПДП-10 1 150 

Бункери для  очищеного насіння 2 50 

Насіннєрушка МНР 1 50-60 

Насіннєвійка М2С-50 1 50 

Бункер для  збору ядра 1 50 

П’ятивальцевий станок ВС-5 1 60 

Жаровня Ж-68 1 150 

Прес ФП 1 35 

Фільтр-прес 1 1900 кг/год 

Олієзбірник 1 25 м3 

Бункер для  збору макухи 1 30 

 

Орієнтовно вартість всього комплекту необхідного технологічного 

обладнання становитиме 375 000 грн. 



 

Робота в цеху по виробництву соняшникової олії буде виконуватися в 1 

зміну тривалістю 8 годин на протязі 251 дня на рік, не включаючи вихідні та 

святкові дні. Загалом на олійниці працюватиме 9 чоловік. Перелік посад, а 

також розрахунок фонду заробітної плати (ФЗП) для працівників олійниці 

представлені  в таблиці 3.10. 

Таблиця 3.10  

Розрахунок  ФЗП працівників олійниці 

Посада Кількість 

працюючи

х 

Оклад 

працюючих, 

грн. 

Нарах-ня на 

ЗП, грн. 

(ЄСВ=22%) 

Загальна сума 

ЗП, грн. 

Директор 1 8500 1870 10 370 

Оператор 2 6550 1441 15 982 

Майстер пресу 2 5450 1199 13 298 

Вантажник 2 5 200 1144 12 688 

Водій 2 5 200 1144 12 688 

Разом: 9   17256/65 026 

 

Зі свого соняшника в розрахунку на 100 кг збіжжя фермер отримає 

приблизно 35 л- 45 л олії.  

Переробка соняшника складатиме 9,56 тонни зерна на добу. Відсоток 

виходу соняшникової олії знаходиться на рівні 45%, тобто на добу буде 

виготовлено близько 4,3 тонни соняшникової олії. 

Ціна на товар визначатиметься залежно від середніх цін на дану 

продукцію, і приблизно буде дорівнювати 28 гривень за кг олії із подальшим 

зростанням. Собівартість продукції орієнтовно буде складати 70%.  

Очікувані витрати сировини на виробництво соняшникової олії  

наведені в таблиці 3.11. 

Таблиця 3.11  

Очікувані витрати сировини на виробництво олії 

Завантажено Кількість 

кг/год кг/доб т/рік 

Насіння   1195,0 9560,0 2399,6 

Вода 28,3 226,0 56,7 

Разом: 1223,3 9786,0 2456,3 



 

 

Так як підприємству не потрібно закуповувати сировину для 

виробництва соняшникової олії (підприємство самостійно вирощує 

соняшник), поточні витрати на виготовлення олії в грошовому вираженні 

будуть дорівнювати собівартості процесу вирощування соняшника. Ціна 

тонни зерна на сьогодні складає 5 500/21000 грн/т. Рівень собівартості 

дорівнює 50%. У результаті проведених розрахунків величина очікуваних 

поточних витрат підприємства на виробництво соняшникової олії буде 

становити: 

­ вартість необхідного обсягу соняшника на добу – 26290, 0 грн.; 

­ вартість необхідного обсягу соняшника на місяць –552090, 0 грн. 

Загальні витрати, необхідні для розробки технологічної лінії з 

виробництва соняшникової олії підприємством представлені в таблиці 3.12. 

Таблиця 3.12  

Загальні витрати, необхідні для відкриття олійниці, грн. 

Призначення витрат Необхідна сума, грн. 

Первісні витрати 760 000 

Ремонт виробничого приміщення олійниці 175 000 

Вартість необхідних транспортних засобів  210 000 

Вартість технологічного обладнання 375000 

Поточні витрати (міс) 569346/ 

Очікувані витрати на виробництво (за  місяць, грн.) 552090/4316340 

Необхідний ФЗП (на  місяць, грн.) 17256/65026 

 

Фінансування відкриття олійниці  передбачено здійснити за рахунок 

використання частки нерозподіленого прибутку підприємства. 

Дані про загальний обсяг виробництва використані для складання 

плану доходів і витрат підприємства  в результаті відкриття олійниці за 

відповідний період її функціонування (табл. 3.13).  

 



 

Таблиця 3.13 

План доходів та видатків в результаті відкриття олійниці  

 

Доходи та витрати від операційної діяльності За рік, грн 

Виручка від реалізації =9560 х0.45 х 60 х251 64 788 120 

ПДВ 10 798 020 

Собівартість продукції:  

В т.ч. сировина = 9560 х 251 х 21 51590 540 

Заробітна плата +ЄСВ 65 026 

Амортизація 18 750 

Електроенергія  100 850 

Прибуток до оподаткування 2 214 934 

Податок на прибуток (18%) 398 688.12 

Чистий прибуток 1 816 245.9 

 

 

Наступним важливим етапом для підприємства  при реалізації даного 

інвестиційного проекту є оцінювання ефективності та доцільності 

запланованих капіталовкладень (інвестицій) в проект, яке можна здійснити за 

допомогою розрахунку таких показників, як: період окупності інвестицій, 

чиста теперішня вартість проекту (NPV) та внутрішня норма прибутку (IRR). 

Дисконтований період окупності інвестиційних ресурсів, вкладених в 

даний проект, виходячи з величини очікуваного чистого прибутку за перший 

рік функціонування олійниці, розрахований в таблиці 3.14. 

Таблиця 3.14  

Дисконтований період окупності проекту при ставці дисконтування 

і=27% 

Період (місяць) Грошові потоки Інвестиції, які не 

окуповуються 

0 0 -760 000 

1 152916.3 х 0.978=149 552 -610 448 

2 152916.3  х0.956=146188 -464 260 

3 152916.3  х0.935=142977 -321 283 

4 152916.3  х0.915=139918 -181 365 

5 152916.3  х 0.895=136860 -44 505 

6 152916.3  х 0.875=133 802  



 

 

Період окупності дорівнює менш ніж 6 місяців. 

Величина чистої теперішньої вартості даного проекту (NPV) складає: 

NPV = 648 878.4 грн. 

Додатне значення NPV вказує на доцільність інвестування коштів, 

оскільки проект є прибутковим. 

Якщо ставка дисконтування дорівнює 90% , NPV= 205 787.5 грн. 

Внутрішня норма прибутку (IRR) показує той мінімальний рівень 

дохідності проекту, за якого він не даватиме ні доходів, ні збитків. Для 

даного інвестиційного проекту внутрішня норма прибутку дорівнює: 

 
 

Показник  внутрішньої норми прибутку проекту вищий за відсоткову 

ставку дохідності (r), тобто проект є економічно вигідним, а різниця між 

цими величинами (119,26%–27%) показує рівень прибутковості, на який 

може розраховувати інвестор . 

Загальні показники по проекту №2 з відкриття олійниці зведені в 

табл.3.15. 

Таблиця 3.15 

Загальні показники 

 

Проект 

№2 

Виручка 

від 

реалізації, 

ггрн 

Капітальні 

витрати, 

грн 

Поточні 

витрати, 

грн 

Чистий 

прибуток, 

грн 

Період 

окупності, 

р.р./міс. 

Внутрішня 

ставка 

доходності, 

% 

64 788 120 760 000 51590 540 1 816 245.9 6 міс. 119.26 

 

 



 

3.2.3 Впровадження інвестиційного проекту з будівництва додаткового 

вагового майданчика для прийому та відвантаження товарної продукції 

 

Одним із можливих заходів щодо підвищення ефективності діяльності 

підприємства, і відповідно зростання його прибутковості є будівництво 

додаткового вагового майданчика для прийому та відвантаження товарної 

продукції. 

Фінансування даного заходу здійснюється за рахунок частки 

нерозподіленого прибутку підприємства.  

Для реалізації даного заходу підприємству потрібно придбати 

необхідне обладнання (табл. 3.16). 

Таблиця 3.16  

Первісні інвестиції 

Назва устаткування Вартість устаткування, грн. 

Ваги автомобільні 42600 

Обладнання для очищення та 

завантаження зерна ЗШН-40 

 

25740 

Зернометач ЗМС-90 19720 

Розвантажувач автомобілів У10-РГБ 18580 

Разом: 123640 

 

У зв’язку із будівництвом додаткового вагового майданчика для 

прийому та відвантаження товарної продукції прогнозується зростання 

продуктивності праці в результаті збільшення швидкості та якості 

обслуговування споживачів продукції та послуг, які надає дане підприємство, 

орієнтовно на 4-8%. 

Прогнозні показники діяльності підприємства в результаті 

впровадження даного інвестиційного проекту представлені в табл.3.17. 

 

 



 

Таблиця 3.17  

Прогнозні показники діяльності підприємства в результаті 

впровадження даного інвестиційного проекту, грн. 

Показники 2021 рік 

Загальний обсяг реалізації продукції 600000 

Собівартість продукції 440640 

Валовий прибуток 159360 

Податок з прибутку 28685 

Чистий прибуток 130675 

 

Оцінювання ефективності та доцільності запланованих 

капіталовкладень (інвестицій) в даний проект здійснюється за допомогою 

визначення періоду окупності, величини чистої теперішньої вартості проекту 

та внутрішньої норми прибутку. 

Період окупності заходу розрахований в таблиці 3.18. 

Таблиця 3. 18  

Період окупності інвестиційного проекту 

Період (рік) Грошові потоки Інвестиції, які не 

окуповуються 

0 0 -123640 

1 130675 х 0.787=102841 -42159 

2 80977  

 

Термін, за який даний інвестиційний проект повністю окупиться 

складає 1.525 року. 

Величина чистої теперішньої вартості даного проекту (NPV) становить: 

NPV = 38818 грн. Додатне значення NPV вказує на доцільність 

інвестування коштів, оскільки проект є прибутковим. 

Внутрішня норма прибутку для даного інвестиційного проекту 

дорівнює: 

%2,41)2750(
)24002(38818

38818
27 


  

Так як внутрішня норма прибутку проекту вища за відсоткову ставку 

дохідності (27%), то проект є економічно вигідним. 



 

Загальні показники по проекту №3 з будівництва вагового майданчика  

зведені в табл.3.19. 

Таблиця 3.19 

Загальні показники 

Проект 

№3 

Виручка 

від 

реалізації, 

ггрн 

Капітальні 

витрати, 

грн 

Поточні 

витрати, 

грн 

Чистий 

прибуток, 

грн 

Період 

окупності, 

р.р./міс. 

Внутрішня 

ставка 

доходності, 

% 

600 000 123 640 440640 130675 1.52р. 41.2 

 

Результати розрахунку ефективності запропонованих інвестиційних 

проектів представлені в таблиці 3.19. 

Таблиця 3.19  

Результати розрахунку ефективності  інвестиційних проектів 

Інвестиційні проекти Капітальні 

вкладення 

Чистий  

прибуток 

IRR 

Впровадження нового 

технологічного обладнання 

1087500 669809 45.56% 

Впровадження інвестиційного 

проекту з виробництва 

соняшникової олії 

760 000 1816245.9 119.26% 

Впровадження  проекту з 

будівництва додаткового 

вагового майданчика для 

прийому та відвантаження 

товарної продукції 

123640 130675 41.2% 

РАЗОМ 1 971 140 2 616 729.9  

 

 

 



 

3.3. Складання прогнозного балансу підприємства  та розрахунок 

прогнозних показників фінансового стану підприємства 

 

За наслідками аналізу діяльності підприємства і розробки заходів щодо 

оздоровлення підприємства складемо прогнозний баланс - таблиця 3.20 -3.21 

і порівняємо отримані результати з даними 2020 року. 

Таблиця 3.20 

Прогнозний баланс підприємства (активи) 

Актив 2020 Прогноз 

I. Необоротні активи     

Незавершене будівництво         1947.0         1947.0 

Основні засоби:     

Залишкова вартість  10699.0 12325 

первісна вартість   10828.0 12546 

Знос       129.0 218.5 

Довгострокові фінансові вкладення        220.0  220.0 

Усього за розділом I 12866.0           14713 

II. Оборотні активи    

Запаси 4889 4153.5 

Дебіторська заборгованість за товари, 

роботи, послуги: 
  

чиста реалізаційна вартість 2097 2097 

первісна вартість 2097 2097 

Інша поточна дебіторська заборгованість 3 3 

Грошові кошти та їх еквіваленти:   

в національній валюті 325 125 

Усього за розділом II 7314 6375.5 

ІІІ. Необоротнi активи, утримуванi для 

продажу, та групи вибуття 
-  

Баланс 20180 21088.5 



 

Таблиця 3.21 

 

Прогнозний баланс підприємства (пасиви) 

 

Пасив 2020 Прогноз 

I. Власний капітал   

Статутний капітал 4000 4000 

Резервний капітал  100 100 

Додатковий капітал 8558 10714.2 

Нерозподілений прибуток (непокритий збиток) 6618 6094.0 

Усього за розділом I 19276 20908.5 

ІІІ. Довгострокові зобов’язання 0 0 

IV. Поточні зобов'язання   

Кредиторська заборгованість за товари, роботи, 

послуги 
254.0 154.0 

Поточні зобов'язання за розрахунками:   

з бюджетом 38.0  

зі страхування 180.0  

з оплати праці 406.0  

Інші поточні зобов'язання 26 26.0 

Усього за розділом IV 904.0 180.0 

Баланс 20180 21088.5 

 

 

 

Перш за все необхідно відмітити, що майно підприємства збільшилось 

на величину нового обладнання (величина інвестицій в оптимальному 

варіанті інвестиційного розвитку підприємства). А здійснити свою 

інвестиційну стратегію підприємство змогло здійснити за рахунок коштів на 

поточному рахунку підприємства  та за рахунок нерозподіленого прибутку. 

За рахунок отриманого прибутку від впровадження в дію інвестиційної 

програми підприємства і отриманого завдяки цьому прибутку було частково 



 

погашено заборгованість підприємства в частині оплати праці та 

страхування. Проведені дії мали позитивний вплив на покращення 

фінансового стану підприємства. 

Розрахуємо прогнозні показники  фінансового стану підприємства, 

порівняємо їх з фактичними даними, результати зведемо в  таблицю 3.22.  

 

Таблиця 3.22 

 Зведена таблиця  прогнозних фінансових коефіцієнтів підприємства 

Показники 2020 Прогноз 

Коефіцієнт автономії 0.96 0.99 

Коефіцієнт маневреності 0.33 0.31 

Коефіцієнт загальної ліквідності 8.09 35.4 

Коефіцієнт термінової ліквідності 2.68 12.33 

Коефіцієнт миттєвої ліквідності 0.36 0.69 

Коефіцієнт платоспроможності 8.09 35.4 

Рентабельність активів,% 17.4 24.4 

Рентабельність власного капіталу,% 18.2 24.6 

  

 Аналізуючи прогнозні показники фінансових коефіцієнтів, які були 

отримані в результаті розрахунку впливу на фінансовий стан підприємства 

удосконалення процесу управління прибутком підприємства, необхідно 

відмітити, що значення всіх фінансових коефіцієнтів зросли. Лише 

коефіцієнт маневреності зменшився, але залишився на рівні, який значно 

перевищує нормативний. 

 Підприємство зробило великий крок до досягнення позитивних змін. Так 

всі коефіцієнти рентабельності (рентабельність активів, рентабельність 

власного капіталу, рентабельність реалізації)  збільшилися. Так, коефіцієнт 

рентабельності власного капіталу збільшився до 24.6 %, що доказує вірність 

обраної стратегії розвитку підприємства. 

 



 

Висновки до розділу 3 

 

В умовах ринкової економіки при значному рівні конкуренції 

підприємство може виживати завдяки наявності та формуванню 

конкурентних переваг. Формування цих переваг відбувається завдяки 

впровадженню та реалізації базових стратегій розвитку підприємства на 

основі розробки виваженої інвестиційної політики.  

Основними завданнями   розвитку підприємства є: 

  1. Виявлення резервів збільшення прибутку за рахунок виробничої 

діяльності, інвестиційних і фінансових операцій. 

  2. Формування потенціалу технічних пропозицій – одне з важливих завдань 

технічних і економічних служб кожного підприємства, яка повинна 

вирішуватися на основі виявлення технічних і організаційних резервів 

стабільного поліпшення  техніко-економічних показників роботи 

підприємства. 

3. Третім етапом  інвестиційного розвитку підприємства є побудова 

оптимальної програми розвитку, тобто такого  її варіанту, який   дозволив би 

при  обмежених ресурсах (фінансових, матеріальних, трудових)  досягти 

максимального ефекту в виробничій або соціальній сфері діяльності 

підприємства. 

Для впровадження була запропонована інвестиційна програма, яка 

складалась з трьох інвестиційних проектів: впровадження нового 

обладнання (зерносушарка і олійниця), будівництво вагового майданчику.  

За рахунок отриманого прибутку від впровадження в дію інвестиційної 

програми підприємства і отриманого завдяки цьому прибутку було частково 

погашено заборгованість підприємства в частині оплати праці та 

страхування. Проведені дії мали позитивний вплив на покращення 

фінансового стану підприємства. 

 Аналізуючи прогнозні показники фінансових коефіцієнтів, які були 

отримані в результаті розрахунку впливу на фінансовий стан підприємства 



 

програми розвитку підприємства, необхідно відмітити, що значення всіх 

фінансових коефіцієнтів зросли. Лише коефіцієнт маневреності зменшився, 

але залишився на рівні, який значно перевищує нормативний. 

 Підприємство зробило великий крок до досягнення позитивних змін. Так 

всі коефіцієнти рентабельності (рентабельність активів, рентабельність 

власного капіталу, рентабельність реалізації)  збільшилися. Так, коефіцієнт 

рентабельності власного капіталу збільшився до 24.6 %, що доказує вірність 

обраної стратегії розвитку підприємства. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

ВИСНОВКИ 
 

 

 В умовах ринкової економіки метою кожного виробництва є одержання 

максимально можливого прибутку. Можливість здійснювати свою виробничо 

– фінансову діяльність мають тільки ті підприємства, які одержують високі 

економічні результати за умови найбільш ефективного використання 

ресурсів, економічного ризику, оригінальних ідей в бізнесі, удосконалення 

системи управління виробництвом.  

 Управлінські рішення й дії мають базуватися на аналітичних 

розрахунках, бути науково обґрунтованими. Впровадження організаційно – 

технічних заходів на підприємстві можливо тільки за умови обґрунтування їх 

економічної доцільності. 

Абсолютна величина прибутку важлива, коли йде мова про фінансові 

ресурси, які можуть бути використані підприємствами, суспільством. Але для 

характеристики ефективності господарювання цього абсолютного показника 

недостатньо.  

Отже, щоб оцінити результати господарювання, його ефективність, 

ефективність використання складових процесу виробництва, за допомогою 

яких отримано прибуток, його суму потрібно піднести до відповідних 

показників. У підсумку буде отриманий показник ефективності, або 

рентабельності. 

Показники рентабельності дозволяють оцінити, який прибуток має 

суб'єкт господарювання з кожної гривни засобів, вкладених в активи. 

Підприємницька діяльність в умовах ринкових відносин ділиться на три 

види: 

- операційну (основну), 

- інвестиційну (вкладення коштів в акції, інші цінні папери),  

- фінансову (отримання і сплата дивідендів, відсотків і т.п.). 

 Відповідно до цього в аналізі фінансових показників використовуються 

наступні групи показників відносної прибутковості: 



 

-  рентабельність продукції, робіт, послуг, 

-  рентабельність виробничих фондів, 

-  рентабельність всього майна (всіх активів), 

-  рентабельність вкладень (інвестицій) і цінних паперів. 

Для того щоб постiйно забезпечувати зростання прибутковостi, 

необхiдно шукати невикористанi можливостi її збiльшення, тобто резерви 

зростання прибутку.  

Ефективність роботи підприємства значною мірою залежить від якості 

управлінських рішень, що стосуються використання одержаного прибутку. 

Приймаючи ці рішення, власники (менеджери) повинні всебічно зважити 

напрямки першочергових вкладень, фінансових ресурсів, виходячи з 

фінансового стану підприємства, рівня його матеріально-технічної бази, 

соціального розвитку колективу, можливостей прибуткового розміщення 

коштів на ринку цінних паперів, у грошово-кредитній сфері тощо. 

Товариство з обмеженою відповідальністю ТОВ "ТЕРРАМАКС 

УКРАЇНА") - це підприємство,  напрямками діяльності якого є: 

6.90 Неспеціалізована оптова торгівля (основний); 

 01.11 Вирощування зернових культур (крім рису), бобових культур і насіння 

олійних культур;  

01.30 Відтворення рослин;  

01.64 Оброблення насіння для відтворення;  

20.15 Виробництво добрив і азотних сполук;  

20.20 Виробництво пестицидів та іншої агрохімічної продукції;  

46.18 Діяльність посередників, що спеціалізуються в торгівлі іншими 

товарами;  

46.76 Оптова торгівля іншими проміжними продуктами 

Аналіз фінансового стану підприємства показав, що підприємство є 

досить рентабельним, тобто порівняно ефективно працює та використовує 

свої ресурси. Незважаючи на те, що протягом звітного періоду  



 

спостерігається коливання рівня рентабельності, всі показники позитивні, що 

є дуже добре для діяльності підприємства.  

Для подальшого успішного розвитку підприємства  необхідно 

здійснити ряд вдосконалень, спрямованих на підтримання та можливе 

покращення його фінансового стану. 

Одним із запропонованих інвестиційних проектів підприємства  є 

придбання та ведення в експлуатацію сушильної камери, що дозволить 

розширити обсяги надання послуг в сфері сушки та зберігання 

сільськогосподарських культур. 

Крім даного проекту на підприємстві була розроблена база майбутніх 

перспективних інвестиційних проектів, які можуть дозволити підприємству 

розвиватись більш ефективно та досягти економічного чи соціального 

ефекту, з визначенням капітальних вкладень, необхідних для їх 

впровадження. 

Одним із можливих проектів диверсифікації видів діяльності, 

спрямованих на освоєння виробництва нових видів товарів та послуг є 

розробка технологічної лінії з виробництва соняшникової олії, яка при 

успішній реалізації дозволить розширити виробництво та максимізувати 

прибуток підприємства. 

Ще одним із можливих заходів щодо підвищення ефективності 

діяльності підприємства, і відповідно зростання його прибутковості є 

будівництво додаткового вагового майданчика для прийому та 

відвантаження товарної продукції. 

Найважливішим завданням підприємства  при реалізації інвестиційного 

проекту є оцінювання ефективності та доцільності запланованих 

капіталовкладень (інвестицій) в проект придбання нового устаткування з 

метою оцінки перспектив його прибутковості й окупності. 

Для цього було розраховано наступні показники: 

­ період окупності інвестицій; 

­ чисту теперішню вартость проекту (NPV); 



 

­ внутрішню норму прибутку (IRR). 

Всі динамічні показники враховують фактор впливу часу. При їх 

розрахунку використовується техніка дисконтування. Важливим етапом 

цього методу є визначення ставки дисконту. 

Існують різні методики визначення ставки дисконту, проте 

найпоширенішими є: 

- для грошового потоку для власного капіталу - метод кумулятивної 

побудови та модель оцінки капітальних активів (САРМ - Capital Asset Pricing 

Model); 

- для грошового потоку для всього інвестиційного капіталу - модель 

середньозваженої вартості капіталу (WACC - Weighted Average Cost of 

Capital). 

Всі показники оцінки ефективності проектів залежать від ставки 

дисконтування, окрім внутрішньої ставки доходності. Тому обґрунтування 

величини ставки дисконтування є дуже важливим, а для визначення 

приорітетності проектів використовується показник внутрішньо ставки 

доходності проекту. 

За рахунок впровадження  проектів підприємство отримає прибуток у 

сумі 2 616 729.9 грн.  

За рахунок отриманого прибутку від впровадження в дію інвестиційної 

програми підприємства було частково погашено заборгованість підприємства 

в частині оплати праці та страхування. Проведені дії мали позитивний вплив 

на покращення фінансового стану підприємства. 

 Аналізуючи прогнозні показники фінансових коефіцієнтів, які були 

отримані в результаті розрахунку впливу на фінансовий стан підприємства 

впровадження запропонованих заходів, необхідно відмітити, що значення 

всіх фінансових коефіцієнтів зросли. Лише коефіцієнт маневреності 

зменшився, але залишився на рівні, який значно перевищує нормативний. 

 Підприємство зробило великий крок до досягнення позитивних змін. Так 

всі коефіцієнти рентабельності (рентабельність активів, рентабельність 



 

власного капіталу, рентабельність реалізації)  збільшилися. Так, коефіцієнт 

рентабельності власного капіталу збільшився до 24.6 %, що доказує вірність 

обраної стратегії розвитку підприємства. 
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Додаток А 

                   Баланс підприємства за 2017 -2020 роки 

Актив 
2017  

рік 

2018  

рік 

2019 

рік 

2020  

рік 

1.Необоротні активи: 

­ незавершене 

будівництво  

­ основні засоби 

довгострокові фінансові 

вкладення 

 

 

1354,5 

7801,6 

 

 

2019,8 

10643 

 

 

1693 

11122 

 

 

1947 

10699 

Разом:  9261,1 12755,1 12888 12866 

2.Оборотні активи: 

­ грошові кошти     

­ дебіторська 

заборгованість 

­ запаси і витрати  

інші активи                                                

 

119,7 

 

755,4 

1143,8 

1,8 

 

123,7 

 

509,1 

2449,7 

36,5 

 

41 

 

621 

3013 

432 

 

325 

 

2097 

4889 

3 

Разом: 2020,7 3119 4107 7314 

Баланс 11281,8 15874,1 16995 20180 

Пасив 
2011  

рік 

2012  

рік 

2013  

рік 

2014  

рік 

1.Капітал і резерви: 

­ статутний капітал     

­ додатковий капітал     

­ резервний капітал   

­ нерозподілений 

прибуток (збиток)                     

 

3000 

8558 

100 

 

1589,2 

 

3000 

      8558 

100 

 

3061,3 

 

4000 

     8558 

100 

 

3104 

 

4000 

8558 

100 

 

6618 

Разом: 10569,2 14719 15762 19276 

2.Позикові засоби:     

­ довгострокові   

­ короткострокові, 

всього,  

в т. ч. кредиторська 

заборгованість 

 

 

 

712,5 

 

612,5 

 

 

 

1155,1 

 

655,1 

 

 

 

1233 

 

296 

 

 

 

904 

 

254 

Разом: 712,5 1155,1 1233 904 

Баланс 11281,8 15874,1 16995 20180 
 

 

 

 



 

Додаток В 

Звіту про фінансові результати підприємства за 2017 – 2020 роки  

 

Показники   

Код 

рядка 

2017  

рік 

2018 

рік 

2019 

рік 

2020 

рік 

Абсол. 

відх-ня, 

тис. грн. 

Доход (виручка) від 

реалізації продукції 

(товарів, робіт, послуг) 

 

 

010 

 

 

5720,2 

 

 

8404 

 

 

12684 

 

 

17475 

 

 

11754,8 

Податок на додану 

вартість 

 

015 

 

953,4 

 

1401 

 

2114 

 

2912 

 

1958,6 

Чистий доход (виручка) 

від реалізації продукції 

(товарів, робіт, послуг) 

 

 

035 

 

 

4766,8 

 

 

7003 

 

 

10570 

 

 

14563 

 

 

9796,2 

Собівартість 

реалізованої продукції 

 

040 

 

3985,0 

 

4181 

 

7813 

 

13172 

 

9187 

Валовий:     прибуток 
050 781,8 2822 2757 1391 609,2 

                     збиток 
055 - - - - - 

Інші операційні доходи 
060 494,7 2166 1036 4262 3767,3 

Дохід від первісного 

визнання біологічних 

активів 

 

 

061 

 

 

- 

 

 

1486 

 

 

273 

 

 

3040 

 

 

1554 

Адміністративні 

витрати 

 

070 

 

503,4 

 

1029 

 

1201 

 

1246 

 

742,6 

Витрати на збут 

 

080 - - - - - 

Інші операційні витрати 

 

090 257,1 2333 891 540 282,9 

Фінансові результати 

від операційної 

діяльності:   прибуток 

 

 

100 

 

 

516,0 

 

 

1626 

 

 

1701 

 

 

3867 

 

 

3351 

      збиток 105 - - - - - 

Інші доходи 130 - 1 - - -1 

Фінансові витрати 

 

140 107,9 65 219 284 176,1 

Інші витрати 

 

160 1,5 68 28 5 3,5 



 

                                                                                             Продовження Додатку В 

Фінан. рез-ти від звич. 

діял-ті до оподат-ня: 

      прибуток 

 

 

170 

 

 

419,8 

 

 

1511 

 

 

1463 

 

 

3578 

 

 

3158,2 

      збиток 175 - - - - - 

Податок на прибуток 

від звичайної діяльності 

 

180 

 

- 

 

39 

 

270 

 

71 

 

32 

Фінансові результати 

від звичайної 

діяльності:   прибуток 

 

 

190 

 

 

419,8 

 

 

1472 

 

 

1193 

 

 

3507 

 

 

3087,2 

      збиток 195 - - - - - 

Надзвичайні доходи 200 - - - 7 7 

Чистий:        прибуток  220 419,8 1472 1193 3514 3094,2 

         збиток 225 - - - - - 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 
 



 

 



 

 


